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ASOMOVES: Asociación de Movilidad Eléctrica de El Salvador
BANDESAL: Banco de Desarrollo de El Salvador
BEI: Banco Europeo de Inversiones
BID: Banco Interamericano de Desarrollo
CASALCO: Cámara Salvadoreña de la Construcción
CIF: Costo, Seguro y Flete
DAI: Derecho Arancelario de Importación
IFI: Institución financiera
IVA: Impuesto al Valor Agregado
LEED: Leadership in Energy and Environmental Design (Liderazgo en Energía y Diseño Medioambiental)
MIPYME: Micro, pequeña y mediana empresa.
PIB: Producto Interno Bruto
PST: Prestador de Servicios Tecnológicos
PYME: Pequeña y mediana empresa
SAC: Sociedad de Ahorro y Crédito
SSF: Superintendencia del Sistema Financiero


























[bookmark: _Toc175756104][bookmark: _Toc175748865]Introducción
A continuación, se presenta el Producto 2 de la consultoría “estudio de demanda de proyectos de inversión en tecnologías de eficiencia energética y actividades que incluyan componentes de adaptación al cambio climático”.

El referido documento tiene como propósito calcular la posible demanda de financiamiento para inversiones en eficiencia energética, energías renovables y actividades de adaptación la cambio climático, a partir de una cuantificación del tamaño del mercado, la construcción de la demanda de las instituciones financieras a través de consultas y análisis, y una confirmación de datos con proveedores de servicios tecnológicos, como conocedores del mercado y de la interacción directa con los empresarios.

Como se detalla al interior del documento, se hizo uso de la información secundaria disponible, de la opinión experta, principalmente de proveedores de servicios tecnológicos, Instituciones Financieras Intermediarias (IFIs), utilizando varios medios y metodologías para la recolección de información, todo con el fin de procesar y presentar resultados los más cercanos posibles a la realidad.

La orientación de la investigación, partirá de un análisis de contexto, con el fin de identificar factores que estén incidiendo en la dinámica de las empresas que los llevan a invertir o no en proyectos de eficiencia energética, energías renovables y adaptación al cambio climático, para luego aterrizar en un proceso de consulta y recolección de información con los grupos de informantes antes mencionados (principalmente IFIs), para identificar el apetito desde la óptica de los diferentes actores que participan en este tipo de operación de financiamiento, incluyendo una estimación  de la cuantificación de la demanda para este tipo de financiamiento y su brecha de financiamiento.

[bookmark: _Toc175756105]Objetivo
Presentar un escenario de la demanda de financiamiento en El Salvador, para inversiones en eficiencia energética, producción de energías renovables y actividades orientadas a la adaptación al cambio climático, desde la atención de una nueva línea de financiamiento de segundo piso administrada por el Banco de Desarrollo de El Salvador BANDESAL y fondeada por el Banco Interamericano de Desarrollo BID y el Banco Europeo de Inversiones BEI.

[bookmark: _Toc175748866][bookmark: _Toc175756106]Metodología y actividades realizadas
Para poder cuantificar la demanda de financiamiento para inversiones en eficiencia energética, producción de energías renovables y actividades orientadas a la adaptación al cambio climático, primero se realizó un ejercicio de medición y proyección a futuro del tamaño del mercado para estas inversiones, desde la información disponible, seguido de un análisis de la atención financiera a estas inversiones, desde los datos agregados de colocación de créditos de la banca, para también realizar proyecciones de colocación.
Luego, se realizó un sondeo mediante entrevistas, con instituciones financieras y proveedores de servicios tecnológicos para obtener de ellos una proyección de posible financiamiento, que finalmente valide los datos de BANDESAL respecto a las proyecciones de colocación registradas en su base de proyectos para financiamiento, y que quedaron pendientes de atención por la línea anterior con estos destinos. El detalle de estas actividades y su metodología se describen a continuación.
[bookmark: _Toc175748867][bookmark: _Toc175756107]Cuantificación del mercado a través de una proyección de inversiones en las tecnologías a ser cubiertas por la línea
Como primer paso dentro del análisis, se presenta un cálculo de aproximación del “tamaño del mercado a nivel nacional, de inversiones en proyectos de eficiencia energética y energías renovables, desde la información disponible de las importaciones de equipos para estos fines (como una variable proxy), seguido de la transformación de estas importaciones, a valores de proyectos desarrollados localmente, complementando estos escenarios, con información de expertos que faciliten la cuantificación del potencial de inversiones en tecnologías, que no pudieron ser identificadas o individualizadas como tal, con la información registrada de las importaciones. A continuación, la secuencia de pasos realizada.

· Se recolectó información relacionada a las importaciones de los últimos 5 años (2019-2023) de equipos asociados a las 12 tecnologías que contempla la línea, con fines de tener un indicador de mercado sobre inversiones que se realizan en estas actividades, en la medida que las descripciones de los códigos arancelarios lo permitieran[footnoteRef:2]. Con esta data, se calcularon las variaciones interanuales (t/t-1) de los últimos 5 años, con el fin de calcular una variación anual promedio, que se aplicó al valor de las importaciones del último año cerrado (2023), con el fin de proyectar el posible crecimiento anual para los siguientes años, respaldado por los indicadores de contexto que sostienen un crecimiento de la economía y de la actividad productiva nacional. [2:  Los códigos SAC consultados fueron, para motores:  8501100000, 8501200000, 8501310000, 8501320000, 8501330000, 8501340000, 8501400000, 8501510000, 8501520000, 8501530000; para calderas y sus accesorios:  8402110000, 8402120000, 8402190000, 8404100000, 8404200000; para climatización: 8415810000, 8415830000, se dejó fuera la partida 8415100000 por la falta de información suficiente para desagregarla entre inversiones de empresas e instalaciones familiares, y se aplicó DAI del 15%; para compresores: 8414400000; para refrigeración comercial e industrial: 8418100000, 8418300000¸ 8418400000, 8418500000, se aplicó DAI del 15%; para hornos industriales: 8417201000; para secadores: 8419341000, se aplicó DAI del 10%; para calentadores solares: 8419120000, se aplicó DAI del 10%; para sistemas fotovoltaicos: 8541430000, 8501710000, 8501720000, 8501800000.] 

· Dado que los valores de las importaciones proyectadas son calculados con precios CIF, para tener un aproximado del valor de internalización, se añadieron el derecho arancelario de importación DAI (para los que aplicará), y el impuesto al valor agregado (IVA).
· Sobre el valor de importaciones proyectadas más DAI e IVA se calculó un 30% adicional, proveniente de consultas con expertos y proveedores, con el fin de proyectar los costos mínimos asociados a la instalación y puesta en marcha de los equipos (20%) y un porcentaje de rentabilidad mínima esperada (10%) por los proveedores de tecnología.
· Este valor de importaciones proyectadas + DAI + IVA y costos asociados, se considera la proyección anual del monto de inversiones en este tipo de tecnologías de eficiencia energética y energías renovables.
· Para el caso de las inversiones en biodigestores, dado que este tipo de equipos son importados por partes, sin tener una partida arancelaria que los clasifique como tales, se realizó una consulta con Juan Carlos Hidalgo de la empresa Aqualimpia El Salvador, principal proveedor de la tecnología, que proyecta en los siguientes 3 años una demanda de al menos 10 proyectos por un monto de $300 mil cada uno. Dicho mercado siendo impulsado por los requerimientos y exigencias del Ministerio de Medio Ambiente y Recursos Naturales, lo que pudiera expandir más la demanda. 
· En las entrevistas con proveedores de servicios tecnológicos, estos ven un potencial muy grande de financiamiento a operaciones en asocio públicos-privados, o en sociedades de economía mixta, para el desarrollo de proyectos de manejo de residuos de las municipalidades y distritos, para la producción de biogás, biofertilizantes y reciclaje de plásticos y vidrios.

· A requerimiento de BID y BANDESAL, se realizó una prospección sobre el mercado de vehículos eléctricos para fines comerciales, logísticos y empresariales. Esta tarea ha avanzado al momento con consultas a proveedores como la alianza VEK Power + Quantum y con la Asociación de Movilidad Eléctrica de El Salvador ASOMOVES. Se perfila un crecimiento en la inversión en motocicletas y vehículos utilitarios de forma cauta pero constante en los siguientes 3 años, partiendo de un parque vehicular eléctrico con un poco más de 300 unidades y que puede alcanzar hasta 1,500 motos y 1,500 vehículos en los siguientes 3 años, donde se esperaría inicie el crecimiento exponencial como lo sucedido en Guatemala y Costa Rica. Por tal razón, se plantea un crecimiento anual de motocicletas de 500 unidades a un valor de $2,500 por unidad. Respecto a vehículos utilitarios, la demanda podría rondar también las 500 unidades por un valor de $20,000 por cada una.
· Respecto a la certificación de edificaciones LEED, CASALCO publicó una proyección de al menos 96 grandes proyectos de construcción en los próximos 3 años. Rafael Cienfuegos de B100 Arquitectos, expertos en certificaciones LEED proyecta que un 10% de estas edificaciones a nivel nacional tienen un apetito por este tipo de certificación. El costo de asesoramiento y certificación se calcula en $35 mil y el costo de inversiones en ajustes del proyecto desde su planificación, para alcanzar el puntaje de acreditación alcanza hasta el 3% del costo total de la edificación, que para efectos de cálculo en un proyecto promedio de $20 millones alcanza unos $600 mil.
· Para el caso del financiamiento al cultivo del cacao, como un sistema agroforestal, que actúa como sumidero de CO2, y que brinda alternativas en la agricultura para la adaptación al cambio climático y el mantenimiento de áreas con cobertura de bosque, se parte del hecho que, a la fecha, no hay una línea de avío o mantenimiento que apoye la producción comercial del mismo, y que desde 2021, no se otorga ningún financiamiento al cultivo. El cálculo acá presentado de necesidad de financiamiento, parte de los requerimientos de fondos de alrededor de 1,700 manzanas (1,214 hectáreas), de los productores comerciales que cultivan más de 7 manzanas (5 hectáreas).
· Para el caso del café, que brinda beneficios similares al cacao en términos ambientales y de adaptación al cambio climático, acá se presenta la necesidad de alrededor de unos 1,000 productores, que cuentan con áreas de entre 25 a 100 manzanas (18 a 70 hectáreas) cada uno, considerados pequeños o medianos productores, que cultivan alrededor de 48 mil manzanas (28.2 miles de hectáreas) de las 165 mil manzanas sembradas con café en la actualidad y, que según estadísticas del sector financiero, hay una brecha al menos un 60% de la necesidad total de financiamiento, en términos de avío, el cual es importante atender de cara a la sostenibilidad de la actividad.
· Para el caso de la agricultura protegida, y específicamente para invernaderos de producción de hortalizas, equipados con tecnología para el uso eficiente del agua, fertilizantes y energía fotovoltaica para el bombeo, se identificó una demanda anual de 150 invernaderos de 500 metros cuadrados, a un costo promedio de inversión de $18,000 cada uno. Esto facilita cuantificar la necesidad de financiamiento anual, partiendo del hecho que no existe una línea de crédito que atienda directamente estas necesidades.    
El resultado de este análisis puede encontrarse en la sección 4.
   
[bookmark: _Toc175748868][bookmark: _Toc175756108]Identificación del apetito comercial de las instituciones financieras intermediarias en el financiamiento de proyectos con las tecnologías a ser cubiertas por la línea.
Como primer paso de esta actividad, para construir un contexto, se realizó una revisión y análisis de los montos de crédito otorgados por las instituciones reguladas por la Superintendencia del Sistema Financiero (Bancos, Bancos Cooperativos y Sociedades de Ahorro y Crédito, de forma agregada), clasificados por “tamaño de empresas” y “uso de financiamiento”, con el fin de identificar el nivel de atención de estas instituciones financieras, a las necesidades de inversión en las tecnologías de interés de la línea, previamente identificadas en el paso anterior.

Se extrajeron los montos otorgados por año cerrado de 2021, 2022 y 2023 para las pequeñas y medianas empresas bajos los usos de financiamiento “Compra de maquinaria y equipo” e “instalaciones”, como las actividades más cercanas al tipo de inversiones en las tecnologías de interés del estudio, y se identificó la tendencia en el crecimiento del financiamiento (t/t-1), con el fin de promediar la misma, y utilizarla para proyectar los montos de financiamiento utilizando como base la colocación de 2023.  

Se continuo con un sondeo por medio de entrevistas virtuales[footnoteRef:3], con un grupo de instituciones financieras intermediarias (Bancos Comerciales, Banca Estatal, Sociedades de Ahorro y Crédito y Cajas de Crédito) que tienen proyectos de eficiencia energética y/o energías renovables, en proceso de diseño y evaluación, dentro del  sistema de seguimiento o “pipeline” de BANDESAL, con el fin de recabar de las instituciones, una confirmación de montos en “pipeline”, una proyección de uso de fondos en los siguientes 3 años, las tecnologías en donde identifican mayor demanda, los tipos y tamaños de clientes, los montos mínimos, promedios y máximos de financiamiento requerido por cliente, recomendaciones y ajustes a las condiciones de una posible nueva línea para estos destinos, y una retroalimentación de su experiencia previa intermediando fondos de BANDESAL para este fin. De igual forma se realizó un sondeo similar con otras instituciones intermediarias de BANDESAL que no han utilizado la línea. [3:  Para la dinámica de las entrevistas se abrió la conversación dando un contexto del estudio de demanda, y se utilizó una guía indicativa (Anexo 1) para orientar la conversación, que se dejaba abierta para obtener una retroalimentación ágil por parte de las personas entrevistadas.  ] 


Dicha información se sistematiza y presenta calculando una proyección de demanda de fondos que pueda confirmar mejor el apetito de las instituciones intermediarias, y las condiciones y atributos que las mueven a utilizar fondos de BANDESAL para estos fines.

[bookmark: _Toc175748869][bookmark: _Toc175756109]Sondeo del mercado para inversiones en las tecnologías a ser cubiertas por la línea desde el punto de vista de los proveedores de servicios tecnológicos 
Para esta actividad, al igual que en la anterior, se implementaron entrevistas virtuales[footnoteRef:4] con proveedores de servicios técnicos con el objetivo de conocer, desde su perspectiva, los tipos de tecnología que están teniendo mayor demanda, el tipo de empresas que los están demandando, el tamaño de los proyectos, la fuente de fondeo que estas empresas utilizan, el posible monto de inversiones que ellos proyectan atender en los próximos 3 años, y una retroalimentación sobre la experiencia de participar en los procesos de financiamiento con BANDESAL y las IFI, todo con el fin de validar y aportar este punto de vista en las proyecciones de demanda de financiamiento.  [4:  También para esta dinámica, se abrió la conversación dando un contexto del estudio de demanda, y se utilizó otra guía indicativa (Anexo 2) para orientar la conversación, en un dialogo abierto para obtener la mayor información posible.  ] 


[bookmark: _Toc175748870][bookmark: _Toc175756110]Contexto 
A continuación, se enumeran una serie de aspectos del contexto actual nacional, de incidencia en los sectores empresariales, financiero, de energías que inciden en la posible demanda de inversiones en proyectos de eficiencia energética, energías renovables y actividades de adaptación al cambio climático.

· La proyección de crecimiento del PIB es de al menos 3%, según fuentes gubernamentales[footnoteRef:5] y confirmada por entidades internacionales, lo que indica mayor dinamismo económico, que incentiva a todos los sectores producir e invertir. [5:  https://investinelsalvador.gob.sv/es/fmi-confirma-un-crecimiento-economico-del-3-para-el-salvador-en-2024/.] 

· El clima de recuperación de la seguridad ciudadana a nivel nacional desde marzo 2022, ha dinamizado la economía, principalmente en el sector MIPYME.
· Las tecnologías de generación de energía renovable y eficiencia energética, en su mayoría, son más accesibles, y han mostrado una tendencia de precios a la baja, a excepción de los dispositivos de almacenamiento.
· El consumo de energía a nivel nacional registra incrementos de alrededor de 11% anual[footnoteRef:6], lo que abre las posibilidades para la expansión de los proyectos de generación. [6:  https://www.laprensagrafica.com/economia/Demanda-de-energia-en-El-Salvador-ha-crecido-11--en-el-2023-20231201-0062.html.] 

· El costo de la energía incrementó en 2024 un 23% para industria, comercio y grandes consumidores[footnoteRef:7], lo que incentiva la producción y el autoconsumo con tecnologías más baratas. [7: https://diarioelsalvador.com/93-de-usuarios-no-tendran-aumento-en-precio-de-energia/490647/#google_vignette.] 

· La temperatura promedio registra récords históricos al alza, en el mundo y en el país, lo que incentiva la búsqueda de tecnologías de climatización, y de producción de energía para la operación de este tipo de equipamientos.
· Dentro de los planes de reactivación económica nacional, se desarrollará un modelo de abastecimiento y comercialización agrícola que requerirá asegurar cadenas de frio, lo que incrementará la demanda de equipos de refrigeración y de la producción de energía para los mismos.
· Según cifras de la Cámara Salvadoreña de la Construcción, al menos se estima la implementación de 96 proyectos de construcción en los próximos 3 años.
· Las tecnologías de movilidad eléctrica ya entraron al país, ya hay un plan de expansión de electrolineras, y en la región centroamericana ya existen otros países con ejemplos exitosos de su adopción como Guatemala y Costa Rica.
· El financiamiento desde las entidades reguladas por el sistema financiero, en general crece al menos un 11% de forma sostenida en los últimos 3 años (post pandemia), lo que denota el acompañamiento e interés de la banca en la economía nacional.
· La tasa de interés promedio ponderado más 1 año, para empresas, alcanzó 10.42% en 2023, lo que demuestra que la tasa de interés actual de la línea ha sido competitiva y muy favorable para sus clientes.
· Se colocó con éxito la línea de eficiencia energética de BID-BANDESAL ES-L1132, quedando un remanente de proyectos en proceso de diseño, preparación y/o evaluación por el orden de los $68 millones, que se convierten en el punto de partida para las colocaciones de una posible nueva línea de crédito.
· La promoción y apoyo que pueda brindarse desde el sector financiero a las inversiones en eficiencia energética y a las energías renovables se alinean con los planes del Estado.
· Plan Cuscatlán:
· Apuesta 11 “Ecotecnología”
· Eje 9 – meta de sistemas fotovoltaicos de al menos 100 MW
· Política Energética Nacional 2020-2050: 
· Aumentar el desempeño energético de la economía, duplicando la tasa de mejora de la eficiencia energética durante la próxima década (Objetivo Estratégico 3); 
· Alcanzar las metas nacionales de mitigación y adaptación al cambio climático y de desarrollo sostenible correspondientes al sector energético adoptadas en convenios y tratados internacionales (Objetivo Estratégico 5).
EEO#6 – ES-L1162
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[bookmark: _Toc175748871][bookmark: _Toc175756111]Cuantificación del tamaño del mercado y proyecciones
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[bookmark: _Toc175756133]Tabla 3‑1. Cuantificación aproximada y proyectada del tamaño en dólares de las inversiones en eficiencia energética y energías renovables. Fuente: Elaboración propia.
Siguiendo la secuencia de pasos presentada en la sección de metodología, se calculan $232 millones en inversiones en las tecnologías que ya fueron financiadas en la línea de eficiencia energética ES-L 1132, $13 millones más en los posibles nuevos destinos de movilidad eléctrica y certificación LEED en edificaciones y al menos $8 millones en proyectos de adaptación al cambio climático en agricultura, los que totalizan $253 millones, siendo este valor un aproximado del tamaño del mercado de inversiones que podría ser atendido con financiamiento de diversos tipos. 

[bookmark: _Toc175748872][bookmark: _Toc175756112]Demanda de financiamiento de las instituciones financieras intermediarias
Es parte del contexto de un aproximado de monto de créditos colocados anualmente del sector financiero regulado para estos destinos de casi $42 millones anuales, con una tasa de crecimiento sostenida de los últimos 3 años del 79%, proyectando para los siguientes años una colocación de $74.8 millones.

	Detalle
	2021
	2022
	2023

	Mediana
	$10,054,011
	$15,766,802
	$36,000,240

	Pequeña
	$3,014,985
	$5,958,131
	$5,740,427

	Total
	$13,068,995
	$21,724,933
	$41,740,666

	% Crecimiento
	166%
	192%

	Promedio % Crecimiento
	179%

	Proyección Colocación Anual
	$74,792,003


[bookmark: _Toc175756134]Tabla 4‑1. Proyección de colocación de crédito de las instituciones supervisadas por la SSF, en compra de maquinaria y equipo e instalaciones en pequeñas y medianas empresas. Fuente: Elaboración propia.

A continuación, se presentan los resultados del sondeo de demanda mediante entrevistas a una muestra de instituciones financieras intermediaras (IFI) de BANDESAL, en donde se incluyeron casi todas las entidades que utilizaron la primera línea de financiamiento y mostraron proyectos dentro del sistema de registros de proyectos en diseño y trámite para obtención de financiamiento (pipeline).

Dicha lista es una muestra conservadora del apetito de financiamiento por parte de las IFI.

	Tipo
	Institución
	Entrevistado
	Fecha
	Demanda Proyectada
Anual

	Banca Comercial
	Banco de América Central
	Flor Landaverde
	11 julio 2024
	$6.00 MM

	
	Banco Azul
	Edgardo Velásquez
	19 julio 2024
	$2.20 MM

	
	Banco Promerica
	Moisés David Ochoa Avelar
	25 julio 2024
	$ 1.70 MM

	
	Banco Agrícola
	Mauricio Rivas
	26 julio 2024
	$1.30 MM

	
	Banco Davivienda
	Reynaldo Rodríguez, José López, Chatereen Alvarenga
	07 agosto 2024
	$6.00 MM

	
	Banco Cuscatlán
	Andrea Brizuela, Oscar Santamaría
	13 agosto 2024
	$10.00 MM

	
	Banco Atlántida
	Suani Zepeda, Luis Moreno, Daniela Ruano
	22 agosto 2024
	$12.3 MM

	
	Banco Industrial
	Carmen Meléndez
	28 agosto 2024
	$1.7 MM

	Banca Estatal
	Banco de Fomento Agropecuario
	Gerber Martínez, Ismael Martínez
	12 agosto 2024
	$0.00 MM

	Sociedad de Ahorro y Crédito
	Integral
	César Barahona, Luciano Najarro
	02 agosto 2024
	$5.00 MM

	
	Credicomer
	Osmín Valle
	15 agosto 2024
	$1.50 MM

	Sistema FEDECREDITO
	1er Banco Trabajadores Santa Ana
	Martín Flores
	19 julio 2024
	$ 0.80 MM

	
	Caja de Crédito Armenia
	Samuel Flores, Dagoberto Hernández
	21 agosto 2024
	$0.30 MM

	
	Caja de Crédito San Pedro Nonualco 
	Tulio González
	23 agosto 2024
	$0.30 MM

	
	Caja de Crédito Santiago de María 
	José Sevilla
	23 agosto 2023
	$0.00 MM

	
	
	
	Total anual
	$ 49.1 MM

	
	
	
	Total 3 años
	$147.3 MM


[bookmark: _Toc175756135]Tabla 4‑2. Identificación de IFIs entrevistadas y proyección de demanda de financiamiento para inversiones en eficiencia energética y energías renovables, reportadas por las mismas. Fuente: elaboración propia.

A continuación, la retroalimentación y aportes de cada una de las instituciones abordadas, respecto a la cuantificación de la demanda de financiamiento.

[bookmark: _Toc175748873][bookmark: _Toc175756113]Banco de América Central
No cuentan con una línea de eficiencia energética y energías renovables que de forma directa atienda estos destinos, por lo que este tipo de demandas se atienden en sus líneas de crédito de inversión, las cuales, tienen diversas fuentes de fondeo, propio y de otras entidades, como BANDESAL. 

Atiende principalmente a clientes que buscan financiamiento para proyectos de sistemas fotovoltaicos para venta de energía, iguales o superiores a los 2 mega watts, por lo que el financiamiento hasta los $2 millones de la línea anterior los limitaba.  De igual forma, dentro del tamaño de clientes que financian, el límite establecido de mediana empresa (con ventas anuales de hasta $7 millones) ha sido también una restricción que no ha permitido financiar más empresas con la línea de BANDESAL.

Inversiones en eficiencia energética para sustitución de equipos o para aspectos de climatización o cadena de frio, son menos demandados y por lo general son combinados con sistemas de autoabastecimiento de energía.

Las condiciones de tasa de la línea la consideran adecuada, así como el margen de intermediación, dado que permite que a los clientes finales les llegue en condiciones competitivas. 

Cuentan con proyectos en pipeline de BANDESAL por los $12 millones, pero aseguraron poder colocar fácilmente $20 millones con financiamiento de la línea ($6.6 millones anuales en promedio en los siguientes 3 años). Sugieren elevar el monto máximo a financiar hasta $ 3 millones. 

[bookmark: _Toc175748874][bookmark: _Toc175756114]Banco Promerica
Cuentan con una línea “verde” específica para estos destinos, pero se ofrece dentro de sus créditos de inversión. Financian eficiencia energética, producción de energía renovable, reciclaje y empresas que tenga certificaciones ambientales y se financian con la línea de BANDESAL y tienen varias fuentes de fondos, desde recursos propios, instituciones internacionales y BANDESAL.

Valoran la experiencia y el trabajo con BANDESAL, reconocen el apoyo del equipo técnico y el asesoramiento tanto a la institución como al cliente.

Su cartera, en términos de estas líneas, son en un 60% de producción de energía fotovoltaica, para eficiencia energética el trabajo de asesoramiento al cliente debe de ser mayor.

No han financiado aun proyectos de movilidad por la falta de demanda, dado que la tecnología es cara. Financian la construcción y valoran que estas busquen certificarse en aspectos ambientales y/o de eficiencia, e incluyen los costos de inversiones para que estas edificaciones se certifiquen, pero en si no dan fondos para el costo de los procesos de certificación, pero si se añadieran estos destinos a las nuevas líneas, si los podrían financiar.

Proyectan que fácilmente puede utilizar $5 millones en la nueva línea en los próximos 3 años, principalmente a los destinos de producción de energía fotovoltaica, climatización y algunas sustituciones de equipos.

Están de acuerdo con las condiciones actuales de plazo, tasa de interés y tasa de intermediación. Recomiendan subir el monto máximo a financiar por proyecto hasta $3 millones. 

[bookmark: _Toc175748875][bookmark: _Toc175756115]Banco Agrícola
Considera adecuadas las condiciones de la línea respecto a plazos y tasas, pero consideran que si se amplía el perfil de los beneficiarios para atender microempresas con ventas anual arriba de $100 mil, la demanda sería mayor, así como el monto máximo por proyecto.

Principalmente han atendido demanda de proyectos de energías renovables para venta de energía y autoconsumo.

La experiencia con BANDESAL ha sido buena, aunque consideran que desde el inicio deben de estar todas las reglas claras y comunicadas, pues tuvieron un problema con un crédito que fue otorgado y luego no calificó.

Manifiestan que sus proyecciones de colocación y de uso de la línea se mantienen y son conservadoras, es decir, de $4 millones, es decir, $1.33 millones anuales en los siguientes 3 años.

Consideran que el mercado de financiamiento a la movilidad eléctrica crecerá, pero aún debe de consolidarse la oferta, promocionar y sensibilizar a las empresas, y hay potencial de financiar a los importadores de tecnología.

[bookmark: _Toc175748876][bookmark: _Toc175756116]Banco Davivienda
Este banco cuenta con una línea de financiamiento para eficiencia energética y energías renovables, que nació hace más de 5 años, fondeado con recursos propios, con una línea de BID Invest por $100 millones dirigida a PYME y eficiencia energética y energías renovables (que tiene planes de ampliarla), y con la línea de BANDESAL que reconocen que tiene las mejores condiciones para los clientes finales, que no se logran con otros fondos.   

Las operaciones con la línea de BNADESAL en general fueron buenas, hubo 18 proyectos redescontados, aunque los procesos a veces fueron largos y mencionan que no había información clara que pudiera indicar la disponibilidad de fondos de la línea, lo que hizo que algunos proyectos que se estructuraron no pudieran ser redescontados al final.

Mencionan que tiene varios proyectos con estos destinos que están proyectando otorgarlos con otros fondos dada las limitaciones de disponibilidad de la línea, aunque mencionan que los procesos para este tipo de créditos son lentos, por el tipo de decisiones de inversión, disponibilidad de los proveedores, permisos, etc.

Otro punto que abordan en que ya han empezado a tener problemas con los proveedores de servicios técnicos que están registrados en la línea, principalmente por atrasos en la importación y/o instalación de equipos, lo que conlleva muchas veces a retrasar el inicio del flujo de los proyectos y de consumir y sobrepasar el periodo de gracia de los mismos. Recomiendan pensar en algunos instrumentos que reduzcan este tipo de riesgos ante incumplimientos de los proveedores. Davivienda no tuvo la experiencia de contar con créditos brindados bajo el modelo ESI.

Visualizan también a veces la falta de asesoramiento técnico en las inversiones a nivel de PYME, que a veces cambian equipos y maquinarias y no ven las condiciones completas en temas de energía, y terminan retrasando la puesta en marcha de los equipos o dañándolos. Consideran que la línea podría brindar asesoramiento de este tipo para asegurar el éxito de la inversión.

Consideran pudieran estar colocando de forma conservadora los $5 millones en el siguiente año, con un crecimiento anual de colocaciones de 18% anual.  Si logra subir el techo de financiamiento a $3 millones por proyecto. 

Sobre los destinos que más se proyectan financiar se menciona la energía fotovoltaica para autoconsumo y comercialización, por ser en donde se encuentra la mayor experiencia a nivel de los empresarios y de la banca. Ven en el corto plazo inversiones en sustitución de inversores. 

Han tenido una demanda creciente de sustitución de aires acondicionados por tecnologías más eficientes, o para climatizar y contrarrestar las condiciones de calor en empresas que no tenían. 

Mencionan que ya han tenido demanda para inversiones en movilidad eléctrica y han otorgado ya un par de créditos para ese destino.

Recomiendan también el indicador de crédito a mujeres genere algún beneficio puntual (en tasa) más que solo el registro de la información y que se baje el piso de atención a empresas con ventas anuales de $60 mil en adelante.

Respecto a las tasas, prefieren el modelo actual que incluye la restricción de tasa de intermediación y tasa fija, porque permitió brindar certeza a los empresarios, y reglas claras a todos los involucrados en este tipo de operaciones.

[bookmark: _Toc175748877][bookmark: _Toc175756117]Banco Cuscatlán
No cuentan con una línea de financiamiento para eficiencia energética y energías renovables, pero si financian estos rubros bajo los conceptos de sostenibilidad, y están en proceso de crear una línea específica. 

Para financiarse cuentan con fondos propios, la línea de BANDESAL y otras entidades multilaterales, y cada caso se aborda individualmente para buscar las mejores condiciones. A veces, estos proyectos los analizan y clasifican dentro de sus aspectos sociales, para obtener así condiciones preferenciales de los fondeos de las multilaterales, pero en si no manejan de forma directa beneficios especiales y/o preferenciales para este tipo de destinos.

Lo que más comúnmente atienden son proyectos fotovoltaicos de autoconsumo para las empresas pequeñas y medianas empresas, para reducción de sus costos de energías y por su responsabilidad social y ambiental. Atienden también proyectos de sustitución de luminarias, motores y otros equipos con fines de reducción de costos.

De igual forma cuentan con demanda de proyectos de producción de energía para venta de tamaño pequeño y mediano, de entre 1 a 2 mega watt, hasta 5 megas, proveniente de empresas de diferentes rubros que ven los recursos y las oportunidades para incursionar en este negocio y tienen respaldo de otras actividades. 
También tienen una demanda en crecimiento de proyectos de personas que no tienen experiencia en el sector energético, y desean incursionar con sistemas fotovoltaicos de menor escala, aprovechando espacios u otro tipo de recursos, los cuales son rentables, pero a veces no tienen la garantía o el respaldo suficiente. 

Recientemente ya comienzan a identificar alguna renuencia de parte de las distribuidoras de energía para establecer contratos de compra con estos proyectos, y a veces también alguna renuencia para ceder los flujos de ingresos por venta de energía a la banca, como medio de pago.

Respecto a los tamaños de clientes, estos son variados y trabajan con pequeña y mediana empresa, la limitante la ven en el monto por crédito de hasta $2 millones, pues tienen oportunidades de entre $3 y $4 millones.

Las condiciones de la línea las consideran atractivas y acordes a las necesidades, y no objetan la restricción de la intermediación de hasta 3%, porque les permite brindar una tasa de interés competitiva y hay libertad para el manejo de las comisiones y otros costos por parte de la institución intermediaria. 

Proyectan poder colocar unos $10 millones anuales.

No han tenido a la fecha demanda de financiamiento para movilidad verde, ellos consideran que hay un tema de respaldo técnico y de factibilidad que deben superarse, y que sería ideal que este tipo de proyectos cuenten con productos financieros que los impulsen como un programa de garantías.

A la fecha tampoco han financiado proyectos de certificaciones LEED, pero están abiertos a analizar este tipo de requerimientos.

Finalmente consideran que el contar con fondos de garantía de cobertura parcial para este tipo de financiamiento viabilizaría muchos proyectos, además de ampliar los techos de financiamiento a $3 millones, y/o permitir la estructuración de proyectos grandes de forma parcial, usando fondos de la línea combinados con otros fondos que puedan tener los intermediarios.

[bookmark: _Toc175748878][bookmark: _Toc175756118]Banco Atlántida
Banco Atlántida cuenta con una línea de crédito llamado EcoCrédito 2.0 que tiene más de 5 años en el mercado, que financia destinos de eficiencia energética, certificaciones, tecnología que cumpla estándares y certificaciones de ahorro o bajo consumo.

Atienden también en esta línea proyectos de energías renovables, incluyendo la fotovoltaica, hidroeléctrica, la biodigestión de desechos para biogás, biomasa, entre otros, para los cuales ya cuentan con financiamiento de otras multilaterales. Estos destinos por lo general se complementan a nivel de proyectos con actividades de eficiencia energética.  

En esta línea también entran los proyectos que permiten hacer frente a las condiciones del cambio climático, como en el caso de agricultura con sistemas de riego eficientes, adecuaciones en el uso del agua por parte de las empresas, captación de lluvia, tratamiento de aguas residuales y producción de energías. 

Financian también las operaciones de las empresas que se dedican a la consultoría ambiental y a los empresarios para la obtención de permiso y/o certificaciones.
No hay una diferenciación de tasa específica para esta línea, por lo que ofrecen tasas de interés de mercado y acordes al tipo, tamaño y nivel de riesgo del proyecto. Solo cuentan con la excepción de los fondos de la línea de BANDESAL para estos destinos, porque traen ya una restricción.

Esta línea de BANDESAL es muy competitiva y favorable para los clientes, pero no es tan atractiva a nivel operativo interno del banco, por el margen de intermediación restringido a 3 puntos, a pesar de que son los intermediarios los que asumen el riesgo del negocio.

El banco para fondear estas operaciones cuenta ya con una taxonomía verde de proyectos, en donde se evalúan y clasifican, y si pasan los requisitos de clasificación, cuentan con diferentes líneas de entidades multilaterales que les brindan financiamiento para este tipo de proyectos, principalmente para PYME. Inicialmente lo otorgan con fondos propios y luego los redescuentan con estas alternativas.

Tiene interés de utilizar fondos de BANDESAL si los márgenes de intermediación se liberan y si se mejoran los procesos administrativos, pues tuvieron algunas experiencias en donde se dio en el proceso de crédito una reducción de tasas como premio al cumplimiento del cliente, lo que causó en sus procesos internos problemas para facilitar estos beneficios.

Consideran que ampliar el techo máximo de crédito a al menos $3 millones permitiría ampliar más la atención a proyectos de sistemas fotovoltaicos para venta y autoconsumo.

En cuanto proyecciones de demanda, desde el punto de vista de eficiencia energética, consideran que crecerá en certificaciones de empresas en ISO 50001, incluyendo las inversiones en equipos y adecuaciones que se requieran para alcanzar dichas certificaciones. 

Los proyectos fotovoltaicos mantendrán su tendencia al alza en los próximos 3 a 5 años, y los proyectos de aprovechamiento de residuos para la producción de energía también, principalmente en el sector agropecuario y agroindustrial (ganaderías, granjas porcinas, avicultura. etc.).

Habrá también un aumento de demanda de financiamiento para las empresas que brinden servicios de asesoramiento y certificación, así como de aprovisionamiento de estas tecnologías.

En temas de movilidad eléctrica, reconocen que habrá una expansión futura de inversiones, pero ellos aún desconocen muchos aspectos técnicos que facilitaran sus procesos de análisis y evaluación, así como la medición del riesgo, por lo que valorarían mucho la asistencia técnica o la capacitación en el tema.

Su demanda de fondos para financiamiento de créditos para los destinos de interés del estudio será de alrededor de $12.3 millones anuales[footnoteRef:8]. [8:  Actualmente tienen colocado $109 millones y esperan crecer en saldo de cartera al 2027 hasta los $146 millones, calculando una colocación de $37 millones en 3 años.] 


[bookmark: _Toc175748879][bookmark: _Toc175756119]Banco Industrial
Banco Industrial se considera unos de los principales usuarios de la línea, y la experiencia ha sido de éxito para ellos y para sus clientes, pues desde el inicio hubo oportunidad de aportar ideas al esquema de BANDESAL, en donde el equipo técnico ad-hoc para la actividad sumo a los procesos la agilidad y el conocimiento necesario para impulsar las operaciones.

Consideran que los destinos financiados, en especial para la generación de energía solar para venta y autoconsumo ha sido valorado por los clientes que buscan reducir su factura eléctrica para elevar la competitividad.

Su modelo de trabajo fue exitoso porque generaron una mezcla de prospección de clientes que incluye el trabajo de sus ejecutivos, las relaciones de asociación con algunos proveedores que les buscan, y las orientaciones del equipo técnico de BANDESAL.

Respecto a las condiciones y términos del financiamiento, ampliar el monto máximo a financiar podría ampliar la colocación, pudiendo llegar hasta $3 millones por crédito, o permitir el realizar proyectos de mayor tamaño, en donde se pueda financiar de manera conjunta con fondos de la línea BANDESAL hasta $ 2 millones y con otros fondos el restante del financiamiento.

Reconocen que el costo de financiamiento pueda subir, y también consideran adecuado el techo para la intermediación.  No ven de utilidad para ellos ampliar la cobertura al sector de las microempresas, porque no atienden esos segmentos.

Recientemente han lanzado una línea de financiamiento para movilidad eléctrica, pero no ha tenido mucha demanda. Está orientada para la compra de vehículos para uso personal, incluyendo vehículos eléctricos e híbridos. Consideran que es necesario aún más incentivos, mayor oferta, más electrolineras, y mayor promoción de los proveedores, sin embargo, la inclusión de este destino en la línea asegura mejorar los montos de colocación, porque si reconocen que es un nicho en crecimiento y que es cuestión de tiempo la expansión del mercado.

Proyectan una utilización de al menos $5 millones en la línea en los siguientes 3 años.



[bookmark: _Toc175748880][bookmark: _Toc175756120]Banco de Fomento Agropecuario
BFA, desde hace más de 10 años, cuenta con una línea de crédito específica para atención de este tipo de destinos, atendiendo demanda principalmente de sustitución de luminarias, climatización y algunos clientes ya de sistemas fotovoltaicos.

Ven la colocación de fondos en estos destinos como algo más complementario a la actividad productiva, como ejemplo, mencionan el financiamiento a una ganadería, complementada con financiamiento de estas líneas para la tecnología de biodigestores.

BFA utiliza recursos propios para fondear estas operaciones. BFA no utilizó fondos de BANDESAL porque tiene fuentes más baratas de recursos y porque tienen fijada la tasa de intermediación, que hacía imposible cubrir los costos de atención de algunos clientes pequeños.

BFA no muestra mucho interés en el uso de fondos de este tipo de líneas, aunque abre la posibilidad si libera la tasa de intermediación y se reduce el piso de atención hacia clientes de la microempresa con ventas anuales de $30 mil.

No ven posibilidades a corto plazo de financiamiento para movilidad eléctrica. 

Hay demanda de financiamiento para invernaderos con inversiones por empresario de entre $25 a $30 mil.

[bookmark: _Toc175748881][bookmark: _Toc175756121]Integral
Cuentan actualmente con una línea de crédito denominada “CrediVerde”, con la cual han financiado la sustitución de vehículos viejos y de alta contaminación por unidades recientes y más eficientes. Cuentan con una línea de fondos de BID para las PYME.

También ha financiado al menos 6 créditos de sistemas fotovoltaicos para autoconsumo en microempresas, con montos que rondan los $20 mil cada uno. Han apoyado iniciativas de este tipo en camaroneras para sus sistemas de aireación, en empresas de turismo y en empresas de publicidad.

Ven un gran potencial de utilizar esta línea, porque esperan convertirse en banco en diciembre 2024, y de esa manera ampliar su cobertura de clientes. 

La demanda en financiamiento de eficiencia energética y energías renovables está en crecimiento, y si ellos pudieran atender a la microempresa de acumulación ampliada hasta la mediana empresa, con crédito de entre los $15 mil a $300 mil, consideran que podrían utilizar hasta $15 millones de la línea de BANDESAL en los siguientes 3 años.

Un factor clave para que lo anterior se dé, es que se cree un fondo de garantía que reduzca los riesgos del intermediario, o que aumenten la tasa de intermediación por tipo y/o tamaño de cliente, a un nivel que no sobrepasaran del 13 a 14% de tasa de interés anual al cliente final.

Si el costo de financiamiento de BANDESAL sube para la nueva línea, consideran que será atractiva y utilizada solo si se mantiene unos 2% abajo del costo promedio de fondeo de Bandesal.

Los potenciales clientes son comercios, turismo, colocación de biodigestores, y tiene interés en financiar café, invernaderos, ganadería y acuacultura.

Integral está preparando constantemente a su equipo en estos temas, para que entiendan el negocio y ese no sea un impedimento para el financiamiento, y se apoyan de socios técnicos como proveedores o entidades como el Centro Nacional de Producción Más Limpia para asesorías.

[bookmark: _Toc175748882][bookmark: _Toc175756122]Credicomer
Atienden micro, pequeña y mediana empresas principalmente del sector comercio y algunas industrias, más orientadas al sector de maquilas. 

Cuentan con una línea de eficiencia energética en donde brindan créditos desde $20 mil hasta $200 mil, aunque la demanda real de crédito no ha sobrepasado los $100 mil por proyecto, y su uso ha sido principalmente para proyectos fotovoltaicos en pequeñas y medianas empresas industriales, para autoconsumo. Dicha línea se fondea principalmente con BANDESAL. 

Considera ágil el proceso de línea con BANDESAL, y reconoce la satisfacción del cliente con este tipo de productos. Reconocen que CREDICOMER tiene desconocimiento sobre todos los destinos que esta línea ha podido financiar.

Ven potencial de promocionar y colocar fondos de la línea con más de 100 cliente de industria y con al menos otros 80 clientes del sector comercio que consideran podrían estar interesados en este tipo de INVERSIONES, en especial con climatización, y proyectando que el 50% de estos use la línea, consideran que en 3 años podrían estar atendiendo 90 créditos, es decir, unos 30 por año, con un valor promedio de $50 mil por crédito.

No cuentan con demanda para movilidad eléctrica, por el costo de la tecnología.

Respecto a las condiciones de la línea, considera que subir el margen de intermediación de la IFI incentivaría más su uso, siempre buscando condiciones atractivas al cliente. Recomiendan permitir intermediación de hasta 5% para que la tasa final al cliente no sobrepase el 10%. 

Recomiendan bajar el requisito de nivel de ventas anuales hasta $100 mil, para atraer y atender a microempresarios de acumulación, donde hay oportunidades de mercado en estas inversiones.

[bookmark: _Toc175748883][bookmark: _Toc175756123]1er Banco de Los Trabajadores Santa Ana
Como parte del sistema FEDECREDITO, cuentan con línea para eficiencia energética y energías renovables desde 2020, pero que han podido acceder a financiamiento directo de las misma desde 2022 que se convirtieron a intermediarios de BANDESAL.

Usaron la línea para financiar proyectos de paneles solares, con créditos promedio de $75 mil, y proyectos de cambios de motores.

Dado el tipo de tamaño de clientes que ellos atienden (micro, pequeña y algunas medianas empresas), el margen de intermediación fijo es demasiado bajo para ellos, por lo que comenzaron a utilizar fondos propios, sin embargo, reconocen el potencial de la lineas y que las condiciones al usuario final son muy competitivas.
Estiman colocar en estos destinos $2 millones en 2024 y $3.5 millones en 2025, porque tienen prospectados clientes muy interesados, entre estos, varias gasolineras, clínicas y un hospital, pero solicitan ajustar el margen de intermediación para al menos tener 5% y que la tasa de interés a ellos se mantenga, todo con el fin de ofrecer al cliente tasas de hasta 9 a 10%.

De igual forma, reconocen que tiene un cupo bajo dentro de BANDESAL, y que sería genial que para esta línea se creara un cupo especial, que no afectara la disponibilidad de las otras líneas tradicionales de financiamiento que tiene BANDESAL. 

[bookmark: _Toc175748884][bookmark: _Toc175756124]Caja de Crédito de Armenia
80% de la cartera de su cartera se ubica en el sector comercio, y 20% en actividades productivas como panaderías, carpinterías, talleres, pequeña maquila. Atienden algunos clientes catalogados como microempresas de acumulación ampliada (ventas anuales mayores a $68 mil) y pequeñas empresas, principalmente del sector transporte y sector avícola.

No cuentan con líneas de eficiencia energética y energías renovables, porque consideran que se requiere de conocimientos técnicos específicos que nos los tienen, aunque reconocen que es un mercado en crecimiento que presenta una demanda interesante.

Consideran que con el equipo técnico capacitado y con la disponibilidad de fondos de la línea, ellos podrían estar colocando entre $300 a $500 mil anuales, con crédito promedio de $15 a 20 mil por proyecto.

Hay una oportunidad muy interesante para financiar la sustitución de mototaxis a mini vehículos eléctricos, donde consideran que pueden colocar $120 mil anuales.

Para potenciar la colocación en instituciones como esta caja, recomiendan bajar el requisito de ventas anuales de las empresas a $68 mil, y liberar el margen de intermediación.
 
[bookmark: _Toc175748885][bookmark: _Toc175756125]Caja de Crédito de San Pedro Nonualco 
Esta caja cuenta cobertura en la zona de La Paz y con sucursal en San Salvador. Tiene 4 mil clientes, de los cuales 500 son microempresas de acumulación ampliada (ventas anuales mayores a $68 mil), 8 clientes en pequeña empresa.

No cuentan con líneas de crédito para eficiencia energética y energías renovables, estas actividades las financian con líneas de inversión. 

La caja reconoce el posible crecimiento de financiamientos para esos destinos y ha iniciado la preparación de al menos dos personas en el conocimiento de estas tecnologías para atender la demanda futura. 

A la fecha solo han atendido un cliente que transformo su operación de producción de panela cambio la tecnología de combustión de bagazo (hornos), por un monto de $187 mil. Hay potencial con otras 10 pequeñas industrias.

La colocación de beneficios de café ecológicos cercanos a las mismas zonas de producción son prácticas de eficiencia energética que reducen las emisiones al reducir sustancialmente el uso de transporte, dejando los residuos del beneficiado en la zona para su reutilización como abono o como biomasa.
No han financiado aun sistemas fotovoltaicos, pero empiezan a ver en la zona oferta de este tipo de tecnología y ven potencial de uso en microempresas, con inversiones de entre $5 a $10 mil, principalmente porque la gente está valorando el costo de la energía que ha tenido dos aumentos durante este año.

Respecto a movilidad eléctrica ya se identifica una demanda creciente de motocicletas eléctricas, principalmente en la zona costera, por aspectos turísticos, y porque la gente aún tiene el concepto que los motores eléctricos no tienen fuerza y son mejores en áreas planas.

Hay oportunidad de cambio de mototaxis de combustión interna por vehículos eléctricos, pero falta la promoción de los proveedores.

Para operar y colocar en esta línea prefieren libertad comercial en el margen de intermediación.

Respecto a oportunidades de financiamiento para actividades de adaptación al cambio climático, ven potencial para financiar sistemas de riegos en frutales y hortalizas, así como de invernaderos.   
  
[bookmark: _Toc175748886][bookmark: _Toc175756126]Caja de Crédito Santiago de María
El crédito empresarial que manejan está orientado al financiamiento principalmente al rubro de lotificaciones, ferreterías, ganadería y fincas de café. No identifican a clientes que estén invirtiendo en temas de energías renovables y eficiencia energética, en su localidad solo conocen de una experiencia en el supermercado, que colocó paneles solares. 

La línea de inversión que manejan mayormente atiende demanda de compra de vehículos, compra de buses y compra de inventarios.

No manifiestan mayor interés en el uso de la línea por la poca demanda. Consideran que, cuando se den todas las iniciativas presidenciales para oriente (Surf City, el Aeropuerto, el Bypass, etc.) este tipo de proyectos incrementarán, pero por el momento no identifican demanda.
[bookmark: _Toc175748887][bookmark: _Toc175756127]Demanda de inversiones desde el punto de vista de los proveedores de servicios tecnológicos
Se presenta el detalle de los Proveedores de Servicios Tecnológicos (PST) entrevistados:

	Empresa
	Persona entrevistada
	Fecha

	LATAM Sostenible
	Óscar Gómez
	09/07/2024

	B100 Arquitectos
	Rafael Cienfuegos
	19/07/2024

	TECNOSOLAR
	Arturo Solano
	29/07/2024

	ENERSYS
	Iván Cienfuegos
	29/07/2024

	GREEN POWER SA DE CV
	Erick Calderón
	29/07/2024

	Inverlec,S.A. de C.V.
	Carlos Chávez
	29/07/2024

	VECK POWER
	Cristina Morataya de Alvarenga
	30/07/2024

	ECOBLITZ
	Alexander Wolf
	30/07/2024

	Ser Eficientes, S.A. de C.V.
	José Contreras
	31/07/2024

	HM TECNOLOGIA, S.A. de C.V.
	Hember Meléndez
	31/07/2024

	INDASA ENERGY S.A DE C.V 
	Enrique Safie
	15/08/2024

	SOLAIRE
	Rodrigo Tobar
	16/08/2024

	Bennu Solar
	Diego Alejandro Rivas-Boschma
	16/08/2024

	ICE CORP
	Francisco Ramírez
	23/08/2024


[bookmark: _Toc175756136]Tabla 5‑1. Proveedores de servicios tecnológicos entrevistados. Fuente: Elaboración propia.
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A continuación, se detallan las principales tecnologías que proveen los diferentes PST entrevistados.

	Empresa
	Instalación y asesoramiento de sistemas FVT (Autoconsumo)
	Eficiencia energética
	Otros

	INDASA ENERGY S.A DE C.V 
	X
	
	Almacenamiento

	Ser Eficientes, S.A. de C.V.
	X
	
	Instalaciones eléctricas

	Bennu Solar
	X
	Proyectos de eficiencia energética en iluminación industrial y aires acondicionados
	

	TECNOSOLAR
	X
	Proyectos de eficiencia energética en empresas de servicios
	Calentamiento y precalentamiento de agua

	SOLAIRE
	X
	Proyectos de eficiencia energética en iluminación industrial
	

	VECK POWER
	X
	
	Movilidad eléctrica (motos)

	ECOBLITZ
	X
	Asesoran en eficiencia energética
	

	ENERSYS
	X
	
	Almacenamiento

	HM TECNOLOGIA, S.A. de C.V.
	X
	Proyectos de eficiencia energética, con énfasis en tecnificación de proceso alimentario industrial
	Almacenamiento, climatización

	GREEN POWER SA DE CV
	X
	
	

	Inverlec, S.A. de C.V.
	X
	
	Comercializan energía, certifican generadores

	B100 Arquitectos
	
	
	Certificación de edificaciones LEED

	LATAM Sostenible
	
	
	Generación mareomotriz, generación con desechos sólidos, programas de formación en Gestión Energética

	ICE CORP
	
	
	Sistemas de enfriamiento a nivel corporativo

	CORIASA
	
	
	Sistema de riego agrícola e invernaderos


[bookmark: _Toc175756137]Tabla 5‑2. Tipos de tecnologías que proveen los PST entrevistados. Fuente: Elaboración propia.

Del total de PST entrevistados, el 80% realizan proyectos de generación de energía fotovoltaica, y algunos de ellos también realizan proyectos de eficiencia energética; se incluyen además otros PST que su orientación está a la movilidad eléctrica, la certificación de edificaciones LEED, el desarrollo de proyectos de enfriamiento a nivel corporativo y generación de energía por otros medios como mareomotriz y desechos sólidos.

Un elemento en común que se identificó durante las entrevistas, es que por lo menos el 80% de todos los proyectos que ellos desarrollaron fueron financiados con fondos de la línea por medio de instituciones bancarias autorizadas para la intermediación de fondos, y además trabajaron en conjunto con el equipo de BANDESAL para que los empresarios pudieran cumplir con los requisitos tanto técnicos como financieros para poder acceder al financiamiento.

[bookmark: _Toc175748889][bookmark: _Toc175756129]Nichos de mercado que identifican los PST

A lo largo de las entrevistas con los PST, se identificaron varios nichos de mercado en los que las inversiones se pueden realizar con los fondos provenientes de la línea. Estos nichos son:

· Auto consumo en hoteles, restaurantes, hospitales e instituciones educativas: estos sectores pueden ofrecer las condiciones para poder instalar paneles fotovoltaicos, aunque para que la instalación sea efectiva, dependerá del área destinada para tal fin
· Movilidad eléctrica para sector turismo: es de gran oportunidad debido al crecimiento que este sector está experimentando en el país, y la movilidad eléctrica en las zonas turísticas son una buena alternativa para las personas que las visitan y requieren desplazarse.
· Sistemas fotovoltaicos para auto consumo en espacios arrendados: considerando que existen sectores que por su naturaleza requieren de grandes espacios físicos (Ej. Bodegas, centros comerciales, zonas francas), existe la posibilidad para que puedan arrendar esos espacios a empresas que realicen la inversión necesaria para instalar paneles solares, y proporciones la energía a la misma empresa arrendante y/o a otras empresas cercanas.
· Sustitución de inversores: dentro de la estructura técnica para la generación de energía solar, se incluyen los inversores, los cuales tienen una vida útil menor a la de los paneles solares; por esta razón, deben ser sustituidos periódicamente.
· Climatización: para mantener condiciones ambientales adecuadas en las empresas de los diferentes sectores productivos, se hace necesario se realicen inversiones en equipos que permitan que la temperatura ambiente en las empresas, principalmente del sector industria, se mantenga a un nivel seguro para las personas que laboran dentro de las instalaciones.
· Calentamiento de agua: para centros de salud o la industria es un recurso importante, y permitiría reducir el consumo de energía eléctrica si utiliza la energía solar.
· Almacenamiento de energía: a pesar de que su costo aún es alto, los PST manifestaron que cada vez más empresas están mostrando interés en este tipo de inversiones, considerando las ventajas que eventualmente puede ofrecer con relación al uso de la energía de la red. 
· Cadena de frío para alimentos: inversiones en infraestructura para poder mantener los alimentos en condiciones óptimas durante mayor tiempo.
· Sustitución de equipos para cocción de alimentos: inversión en equipos más eficientes en las cadenas productivas de las empresas dedicadas a la producción de alimentos cocidos.
· Biodigestores para cumplimiento ambiental: aprovechar los desechos generados por ciertas industrias para la generación de calor/electricidad, con lo cual se eliminan los desechos que, al no ser tratados adecuadamente, contaminan el medio ambiente.
· Generación de energía con desechos sólidos: este nicho involucra directamente a las municipalidades, las cuales podrían realizar inversiones para generar energía con los desechos que son generado por los habitantes de sus localidades.
· Invernaderos para producción intensiva de hortalizas: Hay oportunidad con la transformación que se anuncia en el agro de sustituir la importación de vegetales de alto valor y producirlos localmente utilizando riego eficiente y con autoabastecimiento de energía para bombeo e iluminación con paneles solares. 

Proyección de la demanda a ser atendida por los PST

De acuerdo al tipo de tecnología que proveen y al histórico de sus proyectos con diferentes tipos de clientes, se tienen las siguientes proyecciones anuales de inversiones por PST entrevistado:






	Empresa
	Demanda potencial anual

	INDASA ENERGY S.A DE C.V 
	$2.8 MM

	Ser Eficientes, S.A. de C.V.
	$2.4 MM

	Bennu Solar
	$1.5 MM

	TECNOSOLAR
	$1.5 MM

	SOLAIRE
	$2.0 MM

	VECK POWER
	$3.0 MM

	ECOBLITZ
	$2.0 MM

	ENERSYS
	$8.0 MM

	HM TECNOLOGIA, S.A. de C.V.
	$2.8 MM

	GREEN POWER SA DE CV
	$4.5 MM

	Inverlec, S.A. de C.V.
	$0.7 MM

	ICE CORP
	$3.0 MM

	ASOMOVES
	$11.3 MM

	B100 Arquitectos
	$1.9 MM

	LATAM Sostenible
	$2.0 MM

	CORIASA
	$1.35 MM

	TOTAL anual
	$50.35 MM

	TOTAL 3 años
	$151.05 MM


[bookmark: _Toc175756138]Tabla 5‑3. Proyección de demanda de financiamiento para inversiones en eficiencia energética y energías renovables, reportadas por los proveedores de servicios tecnológicos. Fuente: elaboración propia.

La mayoría de las inversiones detalladas están orientadas a los proyectos de energía renovable, pero también se tienen proyectos de eficiencia energética, principalmente porque todos han identificado que existe un gran potencial de crecimiento en la generación de energía solar para auto consumo, de aproximadamente 150MW para los próximos 3 años; otros PST como ICE CORP orientan sus proyectos en el enfriamiento con aires acondicionados a nivel corporativo, ASOMOVES en el ingreso de unidades de transporte eléctrico al país, B100 Arquitectos en proyectos de certificaciones LEED, y LATAM Sostenible en proyectos de generación de energía mareomotriz y adecuación de procesos por revisiones energéticas.
Como se puede observar, el total de las inversiones es anual por un monto estimado de $50.35 millones, que significaría un aproximado de $151.05 millones en 3 años. Dicho dato puede considerarse conservador, ya que se está presentando la información proporcionada por 15 PST de un total de 30 a los que se les solicitaron las entrevistas, por lo que el monto puede ser sustancialmente mayor.

[bookmark: _Toc175748890][bookmark: _Toc175756130]Aportes y Comentarios generales de los PST
Durante las entrevistas, los PST comentaron sobre factores relacionados específicamente a la línea de crédito, y factores de contexto nacional que pueden ser decisivos en el mediano-largo plazo para que cada vez más se vaya incrementando el nivel de inversiones que favorezcan el cuido del medio ambiente: 

· Revisar los niveles de venta anuales que los clientes deben cumplir para hacer uso del crédito:  se refieren al piso y techo de nivel de ventas anuales requeridos a los clientes, ya que con los que estuvieron establecidos en la línea anterior, se dejaron de atender una serie de clientes pequeños o muy grandes que presentaron proyectos que cumplían con los requisitos técnicos, pero que no se atendieron porque sus ventas anuales eran muy bajas o muy altas. Este elemento es particularmente importante ya que, en caso específico de pequeñas empresas, muchos PST dejaron de atender proyectos con montos de un promedio de $30 mil debido a que los empresarios no alcanzaban el nivel de ventas mínimo requerido.
· Analizar casos de forma excepcional: con relación al literal anterior, en caso de que un cliente no cumpla con los requisitos de ventas anuales, pero cumpla con la parte técnica, que exista la posibilidad de evaluar excepcionalmente los casos y otorgar un visto bueno para que pueda       someterse a la evaluación crediticia.
· Autorización de proveedores de servicios técnicos (PST): que los proyectos que reciban financiamiento sean ejecutados solamente por PST que se encuentren en la lista autorizada por el BDES y que se realice el seguimiento respectivo para asegurar que se cumpla esta condición, ya que, según manifestaron algunos PST, se realizaron los estudios técnicos iniciales y sobre esos se aprobó el financiamiento, pero los clientes los ejecutaron con un proveedor diferente.
· Asesorar a personal de instituciones financieras: es importante que los ejecutivos de las instituciones que atienden a los clientes para la línea cuentan con conocimientos técnicos básicos para que puedan asesorar de mejor manera a los clientes que se acercan primero al banco, y para que se les facilite entender los informes técnicos sobre los proyectos que son referidos al banco por los PST.
· Regulación nacional para el ingreso de productos no amigables con el medio ambiente: en el sector de enfriamiento (aires acondicionados) en El Salvador, aún se continúan utilizando refrigerantes (R22) que están prohibidos en muchos países, debido a que no existe restricción para el ingreso y venta en nuestro país; esta situación provoca que  los empresarios no se sientan motivados a realizar los cambios de sus equipos en los cuales solamente se pueden utilizar refrigerantes amigables con el medio ambiente y de alta eficiencia. Por lo que una restricción gradual o programada a la importación de este producto abriría la oportunidad de nuevas inversiones amigables con el medio ambiente.
· Promover las certificaciones en eficiencia energética: parte de las acciones para mejorar el desempeño ambiental de las empresas, son las certificaciones que éstas puedan obtener por la implementación de procesos que garanticen que están utilizando el equipo adecuado y desarrollando las mejores prácticas (Ejem:ISO:50001); lo anterior implica que se desarrolle una normativa que regule el proceso de certificación de este tipo de inversiones, para asegurar que en realidad se van a cumplir con todos los requisitos técnicos necesarios.
· Formación de especialistas en gestión energética: relacionado al literal anterior, dentro de los destinos de la línea podrían incluirse la formación de especialistas en gestión energética bajo normativa ISO:50001, para que lideren dentro de las empresas todo el proceso de evaluación, implementación, monitoreo y medición de impacto de las medidas que se deben tomar para mantener una eficiente gestión energética, además de convertirse en agentes de cambio para que esta gestión sea dinámica en el tiempo. 
· Financiamiento de estudios técnicos: además de financiar el desarrollo de proyectos de energías renovables o eficiencia energética, también deberían financiarse la elaboración de estudios de Revisión Energética bajo normativa ISO:50001, los cuales servirían para que las empresas determinen los cambios en sus procesos para hacerlos más eficientes en el uso de recursos.
· Generación de energía con residuos sólidos: considerando el alto volumen de desechos generados diariamente por los municipios a nivel nacional, de acuerdo a uno de los consultores, una opción ambiental que ya existe en otros países es la generación de energía a partir del procesamiento de estos desechos (basura), lo que además de convertirse en una forma idónea de procesar los desechos sólidos y disminuir los gastos de tratamiento de los mismos, abre la oportunidad de utilizar la energía generada para beneficio propio del municipio (Ejem: iluminación pública), además de otras ventajas relacionadas como la generación de fertilizantes, biocombustibles, eliminación de rellenos sanitarios, y la correspondiente generación de empleos para la ejecución del proyecto.
· Generación de energía mareomotriz: considerando la ubicación de nuestro país, otra forma de generar energías limpias es por medio del movimiento de las olas, lo cual, según uno de los PST entrevistados, tiene ventajas sobre la generación de energía solar, ya que, por el movimiento de las olas, prácticamente se tendría generación 24/7, a diferencia de la solar que depende del tiempo y nivel de exposición de los paneles al sol. Además, la tecnología para generar energía mareomotriz ya existe y está accesible para ser utilizada en nuestro país.
· Financiamiento para proveedores: considerar dentro de los sujetos de crédito de la línea a los proveedores de servicios/equipo tecnológico, ya que estos podrían adquirir equipo técnico y proveérselo a empresarios que probablemente no califiquen para la línea (ejem: micro/pequeños empresarios), pero que necesiten realizar una inversión en eficiencia energética o energía renovable, y tengan una opción de financiamiento diferente a la proporcionada por la línea.
· Incorporación de nuevas tecnologías: además de los destinos tradicionales que se han tenido en la línea, que se puedan incorporar destinos como: sistemas de ahorro de agua, sistemas de enfriamiento por absorción, sistemas de bombeo en plantas de tratamiento de aguas residuales, sistemas de ahorro de combustible y software para manejo de procesos; en general, incluir dentro de los destinos todas aquellas inversiones que permitan a las empresa implementar procesos más eficientes para el uso de sus recursos.
· Dificultades para generar para la red: algunos PST manifestaron que el proceso para poder inyectar en la red la energía que las empresas puedan generar con paneles solares, es muy complicado, principalmente por los permisos que se deben tramitar, razón por la cual, los PST están desarrollando proyectos con orientación al auto consumo.  
· Revisión de proceso para inclusión de nuevos PST al listado de BANDESAL: Revisar los requisitos para que nuevas empresas se puedan incorporar al listado de los PST autorizados para atender a empresarios con fondos de la línea.
· Las condiciones de la línea son favorables: sobre las condiciones que la línea ha tenido en términos de tasa de interés, plazo y período de gracia, los PST consideran que son muy favorables para los empresarios, y que han contribuido a que muchos empresarios que estaban indecisos sobre hacer sus inversiones, se decidieron al darse cuenta de las condiciones que podían gozar gracias a la línea.
· Fondos de la línea: considerando las buenas condiciones que la línea ofrecía, se tuvo una alta demanda de clientes, lo que provocó que los fondos se agotaran y se dejaran inconclusos los trámites de varios proyectos. Esta situación generó incomodidad en algunos empresarios que habían avanzado en sus respectivos trámites, por lo que recomiendan que se lleve un control de la utilización de los fondos y se les mantenga informados para saber si pueden ingresar nuevas solicitudes de clientes. 
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1. La demanda de financiamiento para los destinos de energías renovables y eficiencia energética, así como de actividades de adaptación al cambio climático, desde la perspectiva de las instituciones financieras intermediarias, alcanza los $49.1 millones anuales ($147.1 en tres años y $294 en seis años incluyendo el pipleine de BANDESAL). Dicho valor se puede contemplar dentro de la proyección de colocación de la banca de $74 millones anuales en los destinos de compra de maquinaria y equipos e instalaciones para las pequeñas y medianas empresas y dentro del monto total proyectado de inversiones en esos destinos por parte de las empresas a nivel nacional de $253 millones. Es decir, la proyección de demanda contemplaría atender un 66% de los montos colocados de inversiones y un 21% del total de inversiones de las empresas en estos destinos.

2. Desde la óptica de los proveedores de servicios tecnológicos, la demanda de inversiones en estas tecnológicas alcanza más de $50 millones anuales.

3. El destino de sistemas fotovoltaicos para la producción de energía para venta y autoconsumo es la actividad con mayor demanda, desde la perspectiva de las instituciones financieras y los proveedores de tecnología. Los proyectos para autoconsumo, por las limitaciones que en muchos casos se da de espacios para los paneles, pueden rondar en inversiones de hasta los $200 mil. Los proyectos de generación para comercialización de energía pueden sobrepasar los $2 millones. 

4. Las inversiones en otros destinos de eficiencia energética requieren de mayor conocimiento y concientización de los empresarios, sin embargo, la tecnología de climatización crece en su demanda por las condiciones de temperaturas extremas que se están presentando en los últimos años.

5. Las tecnologías de disposición de residuos para la generación de energía crecerán por la necesidad de las empresas que generan estos residuos de dar una solución ambiental a los mismos, de cara a los requerimientos y auditorias continuas del ministerio de medio ambiente y recurso naturales. Los biodigestores y el manejo de biomasas estarán siendo más demandadas por actividades pecuarias y por la agroindustria. Proyecto de este tipo alcanzan inversiones de alrededor de $250 a $300 mil.

6. En cuanto a condiciones de crédito, los plazos y periodos de gracia de la línea, en general se consideran adecuados. El margen de intermediación se considera adecuado para la banca comercial, por el tipo de clientes y riesgo que enfrentan. Algunas IFI que manifestaron atender a clientes más pequeños, recomendaron bajar el monto mínimo de ventas anuales de las empresas hasta $68 mil, para incluir a los microempresarios de acumulación ampliada, pero requieren de liberalización del margen de intermediación y/o un programa de garantías que mitigue el riesgo de atención a estos segmentos.

7. Las tecnologías de movilidad eléctrica se consideran nuevas y de poco conocimiento y difusión en los sectores empresariales a nivel nacional. Aún no hay una oferta consolidada que promocione, difunda y capacite sobre el tema, lo que limita la demanda de las empresas y el apetito de las instituciones financieras, sin embargo ya hay una IFI con una línea para este fin, y se identifican ya ejemplos de empresas con algunas unidades, hay cambio de mototaxis a vehículos eléctricos y uso de motocicletas eléctricas en el sector turismo, por lo que debería evaluarse el financiamiento a las empresas importadoras y comercializadoras de estas tecnologías, para dinamizar este proceso inicial de introducción.

8. Tanto las IFI como los PST coinciden en mencionar la importancia de contar con un sistema que controle, asigne o informe la disponibilidad de fondos, para orientar esfuerzos hacia proyectos que puedan tener posibilidad de obtener financiamiento en la misma y evitar esfuerzos y comunicaciones con los clientes sobre oportunidades de la línea sin tener la certeza del cupo para redescontar los créditos.
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Anexo 1

Entrevista abierta a Instituciones Financieras Intermediarias
Demanda de financiamiento a inversiones en Eficiencia Energética y Energías Renovables

1. ¿Cuentan con líneas de crédito verdes?

2. ¿Como las fondean?

3. ¿Tienen demanda para proyectos de eficiencia energética y/o energías renovables, tecnologías, tamaños de proyectos?

4. Según nos informó BANDESAL, su institución (no) hizo uso de la línea que ellos tenían, ¿cómo fue la experiencia o porque no la usaron?

5. ¿Los créditos que financian en EE o ER los gestionan de forma directa o hay otros actores (otros bancos, PST, entidades de gobierno, etc.)?

6. Del pipeline que les quedó, según BANDESAL, ¿qué porcentaje de éxito consideran que tendrán? (si aplica)

7. Nosotros estamos preparando una nueva línea y buscamos la forma de justificarla, ya que hace sentido si hay proyección para la colocación de créditos y de los tipos de tecnologías a considerar, ¿podrían Uds. tener un estimado de cuánto estarían utilizando?

8. ¿Movilidad eléctrica? ¿Edificaciones LEED? ¿Baterías?

9. ¿Qué características debería tener un financiamiento para inversiones de EE ER y ACC, desde la experiencia que ha tenido con sus clientes (% de inversión, plazos, tasas, garantías, asistencia técnica, etc.)?


















Anexo 2

Entrevista abierta a Proveedores de Servicios Tecnológicos
Demanda de financiamiento a inversiones en Eficiencia Energética y Energías Renovables

1. ¿Qué productos y/o servicios provee su empresa en lo relacionado a Eficiencia Energética (EE), Energías Renovables (ER) y Adaptación al Cambio Climático (ACC)?

2. ¿Ha trabajado proveyendo sus productos/servicios a clientes que han utilizado financiamiento bancario para realizar el proyecto?

3. ¿Identifica bancos u otras instituciones financieras, que están ofertando líneas especiales para apoyar en este tipo de inversiones?

4. ¿Qué tipo de tecnologías EE ER ACC son las que están teniendo mayor demanda de las empresas?

5. ¿Desde sus proyecciones a 3 años, a cuántos clientes considera que estará atendiendo con sus productos y servicios en EE, ER y/o ACC, y que montos calcula que requerirán para la inversión?

6. ¿Qué porcentaje considera que utilizará financiamiento?

7. ¿Qué características debería tener un financiamiento para inversiones de EE ER y ACC, desde la experiencia que ha tenido con sus clientes (% de inversión, plazos, tasas, garantías, asistencia técnica, etc.)?
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Valores

2019

(a)

2020

(d)

2021

(c)

2022

(d)

2023

(e)

Monto $7,847,686 $9,445,998 $12,721,558 $11,143,321 $12,735,443

Variación anual 101% 120% 135% 88% 114%

Monto $1,172,473 $640,106 $397,299 $1,582,770 $2,056,368

Variación anual 114% 55% 62% 398% 130%

Monto $2,446,819 $3,198,525 $3,452,464 $5,209,899 $6,399,552

Variación anual 72% 131% 108% 151% 123%

Monto $947,852 $1,279,607 $1,916,643 $2,094,114 $1,725,429

Variación anual 82% 135% 150% 109% 82%

Monto $41,715,362$38,239,555 $70,440,507 $67,857,079 $74,827,197

Variación anual 103% 92% 184% 96% 110%

Monto $65,753 $7,837 $65,315 $85,825 $80,831

Variación anual 24% 12% 833% 131% 94%

Monto $30,328 $2,838 $378,630 $306,692 $254,494

Variación anual 100% 9% 13340% 81% 83%

Monto $0 $0 $0 $56,725 $21,025

Variación anual 0% 0% 0% 0% 37%

Monto $0 $0 $0 $47,403,379 $25,710,828

Variación anual 0% 0% 0% 0% 54%

Biodigestores** $1,000,000

Biodigestores + Biomasa** $4,000,000

$232,480,361

Movilidad eléctrica (motos y 

vehículos)**

$11,250,000

Edificaciones LEED 

(certificación + inversiones)**

$1,905,000

$13,155,000

Cacao (clientes más de 7 mz) 

(brecha)***

$1,189,300

Café (pequeños y medianos) 

(brecha)***

$5,600,000

Invernaderos + riego + bombeo 

fotovoltaica**

$1,350,000

$8,139,300

$253,774,661

*Para este tipo de tecnologia, se proyecta mantener el mismo nivel de inversión

**Proyección desarrollada desde opiniones de expertos y/o proveedores de tecnología

***Proyección desarrollada desde otros estudios previos

Atendidas

Motores 112% $14,216,259 $16,064,372

Climatización 117% $7,477,045 $9,716,420

$20,883,684

Calderas y sus accesorios 152% $3,121,139 $3,526,887 $4,584,953

$12,631,346

Compresores 112% $1,925,915 $2,176,284 $2,829,169

Hornos

industriales

219% $177,063 $200,081 $260,106

Refrigeración 

Industrial y comercial

117% $87,653,053 $113,905,143 $148,076,686

$411,236

Calentadores 

solares

100%* $21,025 $26,134 $33,975

Subtotal anual

Secadores 100%* $254,494 $316,336

 Proyección + Costos Asoc 

+ Utilidad (30%)

(h x 1.3)

(i) 

Total Anual

Nuevas

Subtotal anual

Adaptación 

Cambio 

climático

Subtotal anual

Tecnología/Destino

Importaciones anuales

Prom. Variación 

5 años

(a+b+c+d+e)/5

(f)

Proyección Importación

(2023*Var Prom)

(e x f)

(g)

Proyección

más DAI+IVA

(g X DAI x 1.13)

(h)

Sistemas Fotovoltaicos 100%* $25,710,828 $29,053,235 $37,769,206


