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Consultoria para disenar planes de accidon que permitan a México incrementar su
participacion en segmentos especificos de cadenas globales de valor estratégicas como
los minerales criticos para la transicion energética

Contexto de la busqueda:

Durante la ultima década, se inicid un proceso de reconfiguracién de las cadenas globales de
valor (CGV) debido a muchos factores como desastres naturales, cuellos de botella en
infraestructuras criticas para el transporte internacional, la pandemia de COVID-19, tensiones
geopoliticas y busqueda de las empresas por reducir su huella de carbono, entre otros.
Esta tendencia representa una oportunidad para que América Latina y el Caribe (ALC) aumente
su participacion en las cadenas de valor. Dadas algunas de las caracteristicas de los paises de
ALC en general, y de los paises de la Alianza de las Américas para la Prosperidad Econdmica
(APEP) en particular, en términos de proximidad a los Estados Unidos, zonas horarias similares
y valores en comun, la region de ALC tiene una oportunidad sin precedentes de convertirse en
una parte vital de esta reorganizacion de las cadenas de suministro con una mayor presencia del
hemisferio occidental en varias industrias.

Luego de un exitoso Foro de Inversion Responsable de APEP organizado por el BID en
asociacion con el Gobierno de los Estados Unidos el 2 de noviembre de 2023, el gobierno de
Estados Unidos solicito el apoyo del BID para preparar estudios de competitividad de 10 de los
paises de APEP, que incluye a México centrado en tres sectores estratégicos: (i) minerales
criticos como insumos para la transicion energética limpia; (ii) semiconductores; y (iii) insumos
médicos.

La participacién de México en las cadenas de produccion mundiales es la mas alta de la region;
entre 2017 y 2019, el valor agregado extranjero incorporado en las exportaciones mexicanas
alcanzé el 30,5%.! En este contexto, impulsar el desarrollo de proveedores locales para
incrementar el valor mexicano en las exportaciones es una prioridad para el gobierno mexicano?.

Las empresas, en particular las PYMEs, enfrentan diversos desafios, como las asimetrias de
informacion sobre la oferta y demanda de bienes y servicios entre empresas tractoras y
proveedoras, dificil acceso a certificaciones, problemas de acceso a financiamiento
(particularmente capital de trabajo), falta de talento (técnico o especializado) y tramitologia
excesiva.

Esta consultoria buscara desarrollar productos que permitan identificar las brechas de
competitividad y elaborar planes de accién para que México pueda insertarse en segmentos
especificos de las CGV de minerales criticos como insumos para la transicion energética limpia,
considerando elementos como capacidad productiva, infraestructura, clima de negocios,
estandares ambientales y sociales, entre otros.

El Banco Interamericano de Desarrollo (BID) ha venido trabajando de cerca con muchos paises
de ALC para conocer las oportunidades potenciales para atraer mayores inversiones y aumentar
su participacion en mercados internacionales mediante la elaboracion de estrategias especificas.

1 BID con datos de UNCTAD.
2 Obtenido de: https://www.gob.mx/cms/uploads/attachment/file/502402/RISEoct2019.pdf.
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La mision del equipo:

El Sector de Integraciéon y Comercio del BID (INT) ofrece una amplia gama de productos para
apoyar la agenda de integracion, comercio e inversiéon de ALC a través de: (i) el disefio,
preparacion y ejecucion de un pipeline operativo y cartera de operaciones (préstamos, asistencia
técnica e insumos operativos); (ii) apoyo a iniciativas estratégicas de integracion dentro de la
region y con socios estratégicos externos en América, Europa y Asia; (iii) apoyo a la agenda de
desarrollo e integracion Publico-Privada en la region (a través de iniciativas como
ConnectAmericas, el Dialogo Empresarial de las Américas y la organizacién de los principales
foros internacionales de comercio e inversion); (iv) didlogos sobre politicas de alto nivel e
investigacion de politicas aplicadas sobre temas relacionados con el comercio, la inversion y la
integracion; y (v) asistencia técnica de expertos y desarrollo de capacidades.

Lo que haras:

En coordinacién con el BID, y los expertos que el Banco indique, el consultor/a llevara adelante

las actividades necesarias para alcanzar el objetivo antes descrito que, al menos, incluiran:

1. Investigacion de escritorio: Revision de informacion existente: Recopilar informacion sobre
estudios, analisis o informes existentes, tanto del sector publico como privado, centrados en
México y que sean relevantes para la cadena de suministro analizada. Realizar un resumen
de los aspectos clave de esta informacion.

2. Contribuciones al informe: Mapeo del desarrollo y la integracién de los proveedores locales
en las cadenas de valor mundiales: Elaborar la seccion del informe que mapee la
integracion de los proveedores locales en las cadenas de valor mundiales, incluyendo
informacion sobre las fortalezas y capacidades clave de estas empresas y las principales
areas de desarrollo.

3. Participacién en la investigacion de campo: Apoyo al desarrollo de la agenda de la mision:
Coordinar con el BID y las contrapartes del gobierno mexicano el desarrollo de la agenda
para las dos misiones de pais.

4. Recomendar actores relevantes en los sectores publico y privado (incluyendo asociaciones,
empresas, proveedores, academia, centros de investigacion, etc.) proporcionando
informacion de contacto cuando sea pertinente.

5. Asistir a entrevistas: Analisis de entrevistas: Preparar un analisis de los hallazgos clave de
cada mision. Esto debe incluir referencias a entrevistas especificas para respaldar el
analisis.

6. Resumen de ventajas y limitaciones: Elaborar un breve resumen de las ventajas y
limitaciones de operar en la industria relevante en México.

Entregables:
e Entregable 1: Propuesta de plan de trabajo y enfoque metodoldgico —1 semana luego del

inicio del contrato;

e Entregable 2: informe intermedio en formato Power Point y Word que incluya los puntos
1y 2 de la seccion anterior — 4 semanas luego del inicio del contrato.

e Entregable 3: informe final en formato Power Point y Word que incluya todos los puntos
de la seccion anterior — 16 semanas luego del inicio del contrato.

Cronograma de pagos:
e 20% a la entrega y aprobacién del Entregable 1 — Plan de trabajo
e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 2 — Informe intermedio
e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 3 — Informe final y presentacion.
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Lo gue necesitaras:

e Ciudadania: Eres ciudadano/a de uno de nuestros 48 paises miembros.

e Consanguinidad: No tienes familiares (hasta el cuarto grado de consanguinidad y
segundo grado de afinidad, incluido el cényuge) que trabajan en el Grupo del BID.

e Educacion: Master o equivalente en economia o afines.

e Experiencia: 15 (quince) anos de experiencia profesional relevante o la combinacién de
equivalente de educacion y experiencia.

e Idiomas: espafiol e inglés

Competencias generales y técnicas:
e Area de Especializaciéon: economia, relaciones internacionales, derecho o disciplinas
relacionadas.
e Aptitudes: debe tener conocimientos en temas de comercio internacional, atraccién de
inversiones, desarrollo industrias locales, cadenas regionales de valor, entre otros.

Resumen de la oportunidad:

e Tipo de contrato y modalidad: Consultor de Productos y Servicios Externos, suma
alzada.

e Duracion del contrato: 4 meses.

e Ubicacion: Lugar de residencia del consultor, y en el caso que el contractual requiera la
realizacién de viajes a la regién para el cumplimiento del plan de trabajo, dichos viajes
seran remunerados siguiendo la politica de viajes del Banco.

e Persona responsable: La supervision estara a cargo de Irasema Infante, Especialista
Lider de Integracion Regional, del Sector de Integracion y Comercio (INT/RIU).

e Requisitos: Debes ser ciudadano/a de uno de los 48 paises miembros del BID y no tener
familiares que trabajen actualmente en el Grupo BID.

Nuestra cultura: nuestra gente esta comprometida y apasionada por mejorar la vida de las
personas en América Latina y el Caribe, y pueden hacer lo que aman en un entorno laboral
diverso, colaborativo y estimulante. Somos la primera institucion de desarrollo de América Latina
y el Caribe en recibir la certificacion EDGE, reconociendo nuestro fuerte compromiso con la
igualdad de género. Nuestros empleados, pueden formar parte de grupos de recursos internos
gue conectan a nuestra comunidad diversa en torno a intereses comunes.

Estamos comprometidos a proporcionar igualdad de oportunidades en el empleo y por
eso alentamos a las mujeres, LGBTQ +, personas con discapacidades, afrodescendientes
y pueblos indigenas a que presenten sus solicitudes.

Sobre nosotros: En el Banco Interamericano de Desarrollo, estamos dedicados a mejorar vidas.
Desde 1959, hemos sido una fuente importante de financiamiento a largo plazo para el desarrollo
economico, social e institucional en América Latina y el Caribe. Sin embargo, hacemos mas que
prestar. Nos asociamos con nuestros 48 paises miembros para proporcionar a América Latina y
el Caribe investigaciones de vanguardia sobre temas de desarrollo relevantes, asesoramiento de
politicas para informar sus decisiones y asistencia técnica para mejorar la planificacion y
ejecucion de proyectos. Para ello, necesitamos personas que no solo tengan las habilidades
adecuadas, sino que también sean apasionadas por mejorar vidas.

Nuestro equipo de Recursos Humanos revisa cuidadosamente todas las aplicaciones.


http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
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Consultoria para disenar planes de accién que permitan a México incrementar su
participaciéon en segmentos especificos de cadenas globales de valor estratégicas como
los insumos médicos (farmacéuticos y dispositivos médicos)

Contexto de la busqueda:

Durante la ultima década, se inicié un proceso de reconfiguracion de las cadenas globales de
valor (CGV) debido a muchos factores como desastres naturales, cuellos de botella en
infraestructuras criticas para el transporte internacional, la pandemia de COVID-19, tensiones
geopoliticas y busqueda de las empresas por reducir su huella de carbono, entre otros.
Esta tendencia representa una oportunidad para que América Latina y el Caribe (ALC) aumente
su participacién en las cadenas de valor. Dadas algunas de las caracteristicas de los paises de
ALC en general, y de los paises de la Alianza de las Américas para la Prosperidad Econdmica
(APEP) en particular, en términos de proximidad a los Estados Unidos, zonas horarias similares
y valores en comun, la regién de ALC tiene una oportunidad sin precedentes de convertirse en
una parte vital de esta reorganizacion de las cadenas de suministro con una mayor presencia del
hemisferio occidental en varias industrias.

Luego de un exitoso Foro de Inversion Responsable de APEP organizado por el BID en
asociacion con el Gobierno de los Estados Unidos el 2 de noviembre de 2023, el gobierno de
Estados Unidos solicito el apoyo del BID para preparar estudios de competitividad de 10 de los
paises de APEP, que incluye a México centrado en tres sectores estratégicos: (i) minerales
criticos como insumos para la transicion energética limpia; (ii) semiconductores; y (iii) insumos
meédicos.

La participacién de México en las cadenas de produccion mundiales es la mas alta de la region;
entre 2017 y 2019, el valor agregado extranjero incorporado en las exportaciones mexicanas
alcanzé el 30,5%.3 En este contexto, impulsar el desarrollo de proveedores locales para
incrementar el valor mexicano en las exportaciones es una prioridad para el gobierno mexicano*.

Las empresas, en particular las PYMEs, enfrentan diversos desafios, como las asimetrias de
informacion sobre la oferta y demanda de bienes y servicios entre empresas tractoras y
proveedoras, dificil acceso a certificaciones, problemas de acceso a financiamiento
(particularmente capital de trabajo), falta de talento (técnico o especializado) y tramitologia
excesiva.

Esta consultoria buscara desarrollar productos que permitan identificar las brechas de
competitividad y elaborar planes de accién para que México pueda insertarse en segmentos
especificos de las CGV de minerales criticos como insumos para la transicion energética limpia,
considerando elementos como capacidad productiva, infraestructura, clima de negocios,
estandares ambientales y sociales, entre otros.

El Banco Interamericano de Desarrollo (BID) ha venido trabajando de cerca con muchos paises
de ALC para conocer las oportunidades potenciales para atraer mayores inversiones y aumentar
su participacion en mercados internacionales mediante la elaboracion de estrategias especificas.

La misién del equipo:

3 BID con datos de UNCTAD.
4 Obtenido de: https://www.gob.mx/cms/uploads/attachment/file/502402/RISEoct2019.pdf.
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El Sector de Integracion y Comercio del BID (INT) ofrece una amplia gama de productos para
apoyar la agenda de integracion, comercio e inversion de ALC a través de: (i) el disefio,
preparacion y ejecucion de un pipeline operativo y cartera de operaciones (préstamos, asistencia
técnica e insumos operativos); (ii) apoyo a iniciativas estratégicas de integracion dentro de la
region y con socios estratégicos externos en América, Europa y Asia; (iii) apoyo a la agenda de
desarrollo e integracién Publico-Privada en la region (a través de iniciativas como
ConnectAmericas, el Didlogo Empresarial de las Américas y la organizacién de los principales
foros internacionales de comercio e inversion); (iv) didlogos sobre politicas de alto nivel e
investigacion de politicas aplicadas sobre temas relacionados con el comercio, la inversion y la
integracion; y (v) asistencia técnica de expertos y desarrollo de capacidades.

Lo que haras:

En coordinacion con el BID, y los expertos que el Banco indique, el consultor/a llevara adelante

las actividades necesarias para alcanzar el objetivo antes descrito que, al menos, incluiran:

7. Investigacion de escritorio: Revision de informacion existente: Recopilar informacion sobre
estudios, analisis o informes existentes, tanto del sector publico como privado, centrados en
México y que sean relevantes para la cadena de suministro analizada. Realizar un resumen
de los aspectos clave de esta informacion.

8. Contribuciones al informe: Mapeo del desarrollo y la integracién de los proveedores locales
en las cadenas de valor mundiales: Elaborar la seccion del informe que mapee la
integracion de los proveedores locales en las cadenas de valor mundiales, incluyendo
informacion sobre las fortalezas y capacidades clave de estas empresas y las principales
areas de desarrollo.

9. Participacién en la investigacion de campo: Apoyo al desarrollo de la agenda de la mision:
Coordinar con el BID y las contrapartes del gobierno mexicano el desarrollo de la agenda
para las dos misiones de pais.

10. Recomendar actores relevantes en los sectores publico y privado (incluyendo asociaciones,
empresas, proveedores, academia, centros de investigacion, etc.) proporcionando
informacion de contacto cuando sea pertinente.

11. Asistir a entrevistas: Analisis de entrevistas: Preparar un analisis de los hallazgos clave de
cada mision. Esto debe incluir referencias a entrevistas especificas para respaldar el
analisis.

12. Resumen de ventajas y limitaciones: Elaborar un breve resumen de las ventajas y
limitaciones de operar en la industria relevante en México.

Entregables:
e Entregable 1: Propuesta de plan de trabajo y enfoque metodolégico —1 semana luego del
inicio del contrato;
e Entregable 2: informe intermedio en formato Power Point y Word que incluya los puntos
1y 2 de la seccion anterior — 4 semanas luego del inicio del contrato.
e Entregable 3: informe final en formato Power Point y Word que incluya todos los puntos
de la seccion anterior — 16 semanas luego del inicio del contrato.

Cronograma de pagos:
e 20% a la entrega y aprobacién del Entregable 1 — Plan de trabajo
e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 2 — Informe intermedio
e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 3 — Informe final y presentacion.
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Lo que necesitaras:

e Ciudadania: Eres ciudadano/a de uno de nuestros 48 paises miembros.

e Consanguinidad: No tienes familiares (hasta el cuarto grado de consanguinidad y
segundo grado de afinidad, incluido el cényuge) que trabajan en el Grupo del BID.

e Educacion: Master o equivalente en economia o afines.

e Experiencia: 15 (quince) anos de experiencia profesional relevante o la combinacion de
equivalente de educacién y experiencia.

e Idiomas: espafiol e inglés

Competencias generales y técnicas:
e Area de Especializacion: economia, relaciones internacionales, derecho o disciplinas
relacionadas.
e Aptitudes: debe tener conocimientos en temas de comercio internacional, atraccién de
inversiones, desarrollo industrias locales, cadenas regionales de valor, entre otros.

Resumen de la oportunidad:

e Tipo de contrato y modalidad: Consultor de Productos y Servicios Externos, suma
alzada.

e Duracion del contrato: 4 meses.

e Ubicacion: Lugar de residencia del consultor, y en el caso que el contractual requiera la
realizacion de viajes a la region para el cumplimiento del plan de trabajo, dichos viajes
seran remunerados siguiendo la politica de viajes del Banco.

e Persona responsable: La supervision estara a cargo de Irasema Infante, Especialista
Lider de Integracion Regional, del Sector de Integracion y Comercio (INT/RIU).

e Requisitos: Debes ser ciudadano/a de uno de los 48 paises miembros del BID y no tener
familiares que trabajen actualmente en el Grupo BID.

Nuestra cultura: nuestra gente esta comprometida y apasionada por mejorar la vida de las
personas en América Latina y el Caribe, y pueden hacer lo que aman en un entorno laboral
diverso, colaborativo y estimulante. Somos la primera institucion de desarrollo de América Latina
y el Caribe en recibir la certificacion EDGE, reconociendo nuestro fuerte compromiso con la
igualdad de género. Nuestros empleados, pueden formar parte de grupos de recursos internos
que conectan a nuestra comunidad diversa en torno a intereses comunes.

Estamos comprometidos a proporcionar igualdad de oportunidades en el empleo y por
eso alentamos a las mujeres, LGBTQ +, personas con discapacidades, afrodescendientes
y pueblos indigenas a que presenten sus solicitudes.

Sobre nosotros: En el Banco Interamericano de Desarrollo, estamos dedicados a mejorar vidas.
Desde 1959, hemos sido una fuente importante de financiamiento a largo plazo para el desarrollo
economico, social e institucional en América Latina y el Caribe. Sin embargo, hacemos mas que
prestar. Nos asociamos con nuestros 48 paises miembros para proporcionar a América Latina y
el Caribe investigaciones de vanguardia sobre temas de desarrollo relevantes, asesoramiento de
politicas para informar sus decisiones y asistencia técnica para mejorar la planificacion y
ejecucion de proyectos. Para ello, necesitamos personas que no solo tengan las habilidades
adecuadas, sino que también sean apasionadas por mejorar vidas.

Nuestro equipo de Recursos Humanos revisa cuidadosamente todas las aplicaciones.


http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
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Consultoria para disenar planes de accidon que permitan a México incrementar su
participacion en segmentos especificos de cadenas globales de valor estratégicas como
los electronicos y los semiconductores

Contexto de la busqueda:

Durante la ultima década, se inicié un proceso de reconfiguracion de las cadenas globales de
valor (CGV) debido a muchos factores como desastres naturales, cuellos de botella en
infraestructuras criticas para el transporte internacional, la pandemia de COVID-19, tensiones
geopoliticas y busqueda de las empresas por reducir su huella de carbono, entre otros. Esta
tendencia representa una oportunidad para que América Latina y el Caribe (ALC) aumente su
participacién en las cadenas de valor. Dadas algunas de las caracteristicas de los paises de ALC
en general, y de los paises de la Alianza de las Américas para la Prosperidad Econémica (APEP)
en particular, en términos de proximidad a los Estados Unidos, zonas horarias similares y valores
en comun, la region de ALC tiene una oportunidad sin precedentes de convertirse en una parte
vital de esta reorganizacién de las cadenas de suministro con una mayor presencia del hemisferio
occidental en varias industrias.

Luego de un exitoso Foro de Inversion Responsable de APEP organizado por el BID en
asociacion con el Gobierno de los Estados Unidos el 2 de noviembre de 2023, el gobierno de
Estados Unidos solicitd el apoyo del BID para preparar estudios de competitividad de 10 de los
paises de APEP, que incluye a México centrado en tres sectores estratégicos: (i) minerales
criticos como insumos para la transicion energética limpia; (ii) semiconductores; y (iii) insumos
meédicos.

La participacién de México en las cadenas de produccion mundiales es la mas alta de la region;
entre 2017 y 2019, el valor agregado extranjero incorporado en las exportaciones mexicanas
alcanzé el 30.5%.° En este contexto, impulsar el desarrollo de proveedores locales para
incrementar el valor mexicano en las exportaciones es una prioridad para el gobierno mexicano®.

Las empresas, en particular las PYMEs, enfrentan diversos desafios, como las asimetrias de
informacion sobre la oferta y demanda de bienes y servicios entre empresas tractoras y
proveedoras, dificil acceso a certificaciones, problemas de acceso a financiamiento
(particularmente capital de trabajo), falta de talento (técnico o especializado) y tramitologia
excesiva.

Esta consultoria buscara desarrollar productos que permitan identificar las brechas de
competitividad y elaborar planes de accién para que México pueda insertarse en segmentos
especificos de las CGV de minerales criticos como insumos para la transicion energética limpia,
considerando elementos como capacidad productiva, infraestructura, clima de negocios,
estandares ambientales y sociales, entre otros.

El Banco Interamericano de Desarrollo (BID) ha venido trabajando de cerca con muchos paises
de ALC para conocer las oportunidades potenciales para atraer mayores inversiones y aumentar
su participacion en mercados internacionales mediante la elaboracion de estrategias especificas.

5 BID con datos de UNCTAD.
6 Obtenido de: https://www.gob.mx/cms/uploads/attachment/file/502402/RISEoct2019.pdf
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La mision del equipo:

El Sector de Integracion y Comercio del BID (INT) ofrece una amplia gama de productos para
apoyar la agenda de integracion, comercio e inversiéon de ALC a través de: (i) el disefio,
preparacion y ejecucion de un pipeline operativo y cartera de operaciones (préstamos, asistencia
técnica e insumos operativos); (ii) apoyo a iniciativas estratégicas de integracion dentro de la
region y con socios estratégicos externos en América, Europa y Asia; (iii) apoyo a la agenda de
desarrollo e integracion Publico-Privada en la region (a través de iniciativas como
ConnectAmericas, el Dialogo Empresarial de las Américas y la organizacién de los principales
foros internacionales de comercio e inversion); (iv) didlogos sobre politicas de alto nivel e
investigacion de politicas aplicadas sobre temas relacionados con el comercio, la inversion y la
integracion; y (v) asistencia técnica de expertos y desarrollo de capacidades.

Lo que haras:

En coordinacién con el BID, y los expertos que el Banco indique, el consultor/a llevara adelante

las actividades necesarias para alcanzar el objetivo antes descrito que, al menos, incluiran:

13. Investigacion de escritorio: Revision de informacion existente: Recopilar informacion sobre
estudios, analisis o informes existentes, tanto del sector publico como privado, centrados en
México y que sean relevantes para la cadena de suministro analizada. Realizar un resumen
de los aspectos clave de esta informacion.

14. Contribuciones al informe: Mapeo del desarrollo y la integracion de los proveedores locales
en las cadenas de valor mundiales: Elaborar la seccion del informe que mapee la
integracion de los proveedores locales en las cadenas de valor mundiales, incluyendo
informacion sobre las fortalezas y capacidades clave de estas empresas y las principales
areas de desarrollo.

15. Participacion en la investigacion de campo: Apoyo al desarrollo de la agenda de la mision:
Coordinar con el BID y las contrapartes del gobierno mexicano el desarrollo de la agenda
para las dos misiones de pais.

16. Recomendar actores relevantes en los sectores publico y privado (incluyendo asociaciones,
empresas, proveedores, academia, centros de investigacion, etc.) proporcionando
informacion de contacto cuando sea pertinente.

17. Asistir a entrevistas: Analisis de entrevistas: Preparar un analisis de los hallazgos clave de
cada mision. Esto debe incluir referencias a entrevistas especificas para respaldar el
analisis.

18. Resumen de ventajas y limitaciones: Elaborar un breve resumen de las ventajas y
limitaciones de operar en la industria relevante en México.

Entregables:
e Entregable 1: Propuesta de plan de trabajo y enfoque metodoldgico —1 semana luego del
inicio del contrato;
e Entregable 2: informe intermedio en formato Power Point y Word que incluya los puntos
1y 2 de la seccion anterior — 4 semanas luego del inicio del contrato.
e Entregable 3: informe final en formato Power Point y Word que incluya todos los puntos
de la seccion anterior — 16 semanas luego del inicio del contrato.

Cronograma de pagos:
e 20% a la entrega y aprobacién del Entregable 1 — Plan de trabajo
e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 2 — Informe intermedio
e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 3 — Informe final y presentacion.
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Lo gue necesitaras:

e Ciudadania: Eres ciudadano/a de uno de nuestros 48 paises miembros.

e Consanguinidad: No tienes familiares (hasta el cuarto grado de consanguinidad y
segundo grado de afinidad, incluido el cényuge) que trabajan en el Grupo del BID.

e Educacion: Master o equivalente en economia o afines.

e Experiencia: 15 (quince) afnos de experiencia profesional relevante o la combinacién de
equivalente de educacién y experiencia.

e Idiomas: espafiol e inglés

Competencias generales y técnicas:
e Area de Especializaciéon: economia, relaciones internacionales, derecho o disciplinas
relacionadas.
e Aptitudes: debe tener conocimientos en temas de comercio internacional, atraccién de
inversiones, desarrollo industrias locales, cadenas regionales de valor, entre otros.

Resumen de la oportunidad:

e Tipo de contrato y modalidad: Consultor de Productos y Servicios Externos, suma
alzada.

e Duracion del contrato: 4 meses.

e Ubicacion: Lugar de residencia del consultor, y en el caso que el contractual requiera la
realizacién de viajes a la regién para el cumplimiento del plan de trabajo, dichos viajes
seran remunerados siguiendo la politica de viajes del Banco.

e Persona responsable: La supervision estara a cargo de Irasema Infante, Especialista
Lider de Integracion Regional, del Sector de Integracién y Comercio (INT/RIU).

e Requisitos: Debes ser ciudadano/a de uno de los 48 paises miembros del BID y no tener
familiares que trabajen actualmente en el Grupo BID.

Nuestra cultura: nuestra gente esta comprometida y apasionada por mejorar la vida de las
personas en América Latina y el Caribe, y pueden hacer lo que aman en un entorno laboral
diverso, colaborativo y estimulante. Somos la primera institucion de desarrollo de América Latina
y el Caribe en recibir la certificacion EDGE, reconociendo nuestro fuerte compromiso con la
igualdad de género. Nuestros empleados, pueden formar parte de grupos de recursos internos
gue conectan a nuestra comunidad diversa en torno a intereses comunes.

Estamos comprometidos a proporcionar igualdad de oportunidades en el empleo y por
eso alentamos a las mujeres, LGBTQ +, personas con discapacidades, afrodescendientes
y pueblos indigenas a que presenten sus solicitudes.

Sobre nosotros: En el Banco Interamericano de Desarrollo, estamos dedicados a mejorar vidas.
Desde 1959, hemos sido una fuente importante de financiamiento a largo plazo para el desarrollo
economico, social e institucional en América Latina y el Caribe. Sin embargo, hacemos mas que
prestar. Nos asociamos con nuestros 48 paises miembros para proporcionar a América Latina y
el Caribe investigaciones de vanguardia sobre temas de desarrollo relevantes, asesoramiento de
politicas para informar sus decisiones y asistencia técnica para mejorar la planificacion y
ejecucion de proyectos. Para ello, necesitamos personas que no solo tengan las habilidades
adecuadas, sino que también sean apasionadas por mejorar vidas.

Nuestro equipo de Recursos Humanos revisa cuidadosamente todas las aplicaciones.


http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
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Consultoria para apoyar actividades de promocidén y capacitacion a PYMEs, incluyendo
aquellas lideradas por mujeres, para vincularlas con compradores internacionales de
bienes y servicios, incluyendo mediante ruedas de negocios presenciales y/o virtuales.

1.

Antecedentes y Justificacion

1.1.

1.2.

1.3.

1.4.

1.5.

Durante la ultima década, se inicié6 un proceso de reconfiguracion de las cadenas
globales de valor (CGV) debido a muchos factores como desastres naturales, cuellos de
botella en infraestructuras criticas para el transporte internacional, la pandemia de
COVID-19, tensiones geopoliticas y busqueda de las empresas por reducir su huella de
carbono, entre otros. Esta tendencia representa una oportunidad para que Ameérica
Latina y el Caribe (ALC) aumente su participacion en las cadenas de valor. Dadas
algunas de las caracteristicas de los paises de ALC en general, y de los paises de la
Alianza de las Américas para la Prosperidad Econdémica (APEP) en particular, en
términos de proximidad a los Estados Unidos, zonas horarias similares y valores en
comun, la region de ALC tiene una oportunidad sin precedentes de convertirse en una
parte vital de esta reorganizacion de las cadenas de suministro con una mayor presencia
del hemisferio occidental en varias industrias.

Luego de un exitoso Foro de Inversion Responsable de APEP organizado por el BID en
asociacion con el Gobierno de los Estados Unidos el 2 de noviembre de 2023, el gobierno
de Estados Unidos solicité el apoyo del BID para preparar estudios de competitividad de
10 de los paises de APEP, que incluye a México centrado en tres sectores estratégicos:
() minerales criticos como insumos para la transicion energética limpia;
(ii) semiconductores; vy (iii) insumos médicos.

La participacién de México en las cadenas de produccion mundiales es la mas alta de la
region; entre 2017 y 2019, el valor agregado extranjero incorporado en las exportaciones
mexicanas alcanzo el 30.5%. En este contexto, impulsar el desarrollo de proveedores
locales para incrementar el valor mexicano en las exportaciones es una prioridad para el
gobierno mexicano.

Las empresas, en particular las PYMEs, enfrentan diversos desafios, como las
asimetrias de informacion sobre la oferta y demanda de bienes y servicios entre
empresas tractoras y proveedoras, dificil acceso a certificaciones, problemas de acceso
a financiamiento (particularmente capital de trabajo), falta de talento (técnico o
especializado) y tramitologia excesiva.

El Banco Interamericano de Desarrollo tiene una amplia experiencia desarrollado
actividades para la promocion de las exportaciones, la creacion de negocios
internacionales, la capacitacion y la internacionalizacion de las PYME, asi como la
atraccion de inversion extranjera directa. Asi, esta consultoria buscara continuar
apoyando al gobierno de México en el desarrollo de actividades que promuevan las
exportaciones, la vinculacion de PYME con empresas exportadoras y la atraccion de
inversion.

10
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2. Objetivos

2.1.

El objetivo general llevar a cabo cuestiones logisticas para realizar actividades de
promocién de exportaciones y de inversion en beneficio de las empresas mexicanas, en
particular las PYME vy las lideradas por mujeres u otros grupos minoritarios.

3. Alcance de los Servicios

3.1

3.2

3.3

La firma seleccionada brindara apoyo logistico para la coordinacion y ejecucion general
de los eventos de promocion.

La firma sera responsable del desarrollo logistico de los eventos a realizar para garantizar
la ejecucion exitosa, incluida la obtencion y gestion de proveedores locales.

La firma mantendra una estrecha comunicaciéon con el BID para todos los asuntos
logisticos.

4. Actividades Clave

Se espera que el proveedor seleccionado realice las siguientes tareas:

41.

4.2.

4.3

4.4

Produccion Integral y Coordinacion: Planificacion completa del evento. Asistencia
general para requerimientos locales. Equipo de produccion para coordinacion durante
armado, evento y desarme. Contacto operativo con el Hotel del evento y proveedores de
todas las cuestiones de armado, horarios e ingresos. Desarrollo de informacion a enviar
con los detalles del evento, proveedores, seguros, etc. Desarrollo de agendas de
montaje, ensayos y agenda técnica del evento.

Servicios Profesionales: Desarrollo de planos y layouts de todos los espacios con
arquitecto especializado. Relevamiento de las instalaciones para definicion de
distribucion de espacios y servicios requeridos. Contratacion de disefiador grafico para
aplicacion de imagen en piezas de sefializacion. Desarrollo de contenido audiovisual
para pantalla gigante para clip de inicio para cada dia y animacion para ingreso y salida
de asistentes. Alquiler de handies para comunicacion de organizadores y staff de
produccion, a definir cantidad necesaria.

. Rueda de Negocios: Puesto de informacion con mostradores y banquetas.

. Otros servicios que sean necesarios para los eventos de promocion.

5. Resultados y Productos Esperados

5.1. Se espera que la Empresa logistica entregue los items relacionados anteriormente para
garantizar el éxito del evento.

6. Calendario del Proyecto e Hitos

6.

1 El Banco y el proveedor acordaran previo a los eventos los detalles de los productos y

servicios a contratar.
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7. Criterios de aceptacion

7.1. Firma de logistica especializada con al menos 2 afios de experiencia en la organizacién
y celebracién de grandes convenciones, exposiciones y eventos internacionales de alta
visibilidad.

7.2. Experiencia demostrable trabajando con funcionarios gubernamentales, ejecutivos del
sector privado y organizaciones internacionales o similares en los ultimos 5 afios.

7.3. Experiencia demostrable brindando servicios similares para al menos dos (2) eventos de
la misma escala en los Ultimos cinco (5) anos.

8. Supervisién e Informes

10.1 La consultoria estara supervisada por Irasema Infante, Especialista Lider de INT/RUI.

9. Calendario de Pagos

Calendario de Pagos
Entregables %
1. Plan de Trabajo 50%
2. Informe Final 50%
TOTAL 100%
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Consultoria para identificar oportunidades para fortalecer las cadenas sostenibles en el
Sur-Sureste de México, y su insercién en mercados nacionales, regionales e
internacionales

Contexto de la busqueda:

Durante la ultima década, se inicié un proceso de reconfiguracion de las cadenas globales de
valor (CGV) debido a muchos factores como desastres naturales, cuellos de botella en
infraestructuras criticas para el transporte internacional, la pandemia de COVID-19, tensiones
geopoliticas y busqueda de las empresas por reducir su huella de carbono, entre otros.
Esta tendencia representa una oportunidad para que América Latina y el Caribe (ALC) aumente
su participacién en las cadenas de valor. Dadas algunas de las caracteristicas de los paises de
ALC en general, y de los paises de la Alianza de las Américas para la Prosperidad Econdmica
(APEP) en particular, en términos de proximidad a los Estados Unidos, zonas horarias similares
y valores en comun, la region de ALC tiene una oportunidad sin precedentes de convertirse en
una parte vital de esta reorganizacion de las cadenas de suministro con una mayor presencia del
hemisferio occidental en varias industrias.

Por otra parte, en 2023, la inversion extranjera directa (IED) alcanzé mas de $36 mil millones de
ddlares, monto 27% mayor que en 2022. La OCDE estima que ésta seguira aumentando por las
transformaciones en los sistemas de produccion de bienes mundiales y el traslado de la actividad
manufacturera a México. Sin embargo, vale la pena destacar algunos aspectos de la IED recibida
por México durante los ultimos afios. Primero, la mayor parte se concentra en reinversion de
utilidades y transacciones inter-compafiia. Segundo, se ha mantenido relativamente constante
como proporcion del PIB. Tercero, la IED esta altamente concentrada: el norte recibe mas del
46%, el centro el 42%, y el sur del pais recibe el 11%. Lo anterior hace suponer que existen
oportunidades adicionales para atraer nuevas inversiones. Finalmente, se ha agotado la oferta
de parques industriales en el centro y norte de pais y los costos de la fuerza laboral estan
aumentando.

La region SSE de México presenta ventajas en cuanto a disponibilidad de recursos naturales,
variedad de suelos y biodiversidad. Por otro lado, la tendencia global hacia una economia
descarbonizada presenta oportunidades en términos de integracién con cadenas globales y/o
regionales de valor, con beneficios potenciales en productividad, transferencia de conocimiento
y generacion de empleo. Si bien hay cierto desarrollo del sector primario en esta subregion,
existen oportunidades importantes para la agroindustria, asi como para ciertas cadenas de valor
sostenibles.

Existe una oportunidad para desarrollar nuevos productos agroalimentarios orientados a
mercados de nicho de alto valor mediante el desarrollo de nuevos procesos de industrializacion.
Los productores primarios, en el sector agropecuario y forestal, cuentan con productos de alto
potencial. Sin embargo, existen desafios, como: (i) los productos no se han desarrollado para
poder comercializarse en los mercados; (ii) hay un potencial no explotado para el desarrollo de
métodos de conservacién que aseguren las propiedades nutricionales de los productos; y
(iii) existe un potencial para el desarrollo de métodos de empaque que no dependan de
materiales dificiles de conseguir en la region.

Algunas opciones para resolver estos desafios incluyen: (i) Desarrollo de métodos de
conservacion: asistencia técnica para el desarrollo de métodos de conservacion biolégicos y
fisicos para alimentos y bebidas producidos en la region. Esto incluye el desarrollo de métodos
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de conservacion que no dependan de cadenas de frio; (ii) Desarrollo de empaques: asistencia
técnica para el desarrollo de empaques mas ligeros y menos intensivos en materiales que no se
encuentren en la region, tales como el vidrio; (iii) Desarrollo de modelos de negocios: asistencia
técnica para el desarrollo de estrategias de comercializacion y modelos de negocios que puedan
acceder a los mercados objetivos; (iv) Financiamiento: programas de garantia y apoyo a
inversionistas interesados en proyectos nuevos y emprendimientos; y (v) Investigacién y
Desarrollo: el estado de Yucatan cuenta con infraestructura y talento para el desarrollo de I+D,
con capacidad de atender a toda la peninsula. Se requiere un programa de difusion y
socializacion entre los empresarios de toda la regién, asi como apoyos para el financiamiento de
pilotos para que las PYME tengan acceso a estos programas.

Esta consultoria busca identificar oportunidades para fortalecer las cadenas sostenibles
(tecnologia y buenas practicas) y su insercion en mercados nacionales, regionales e
internacionales (considerando posibles certificaciones, adopciéon de tecnologias y modelos de
organizacion social que favorezcan un mejor posicionamiento).

La mision del equipo:

El Sector de Integracion y Comercio del BID (INT) ofrece una amplia gama de productos para
apoyar la agenda de integracion, comercio e inversion de ALC a través de: (i) el disefio,
preparacion y ejecucion de un pipeline operativo y cartera de operaciones (préstamos, asistencia
técnica e insumos operativos); (ii) apoyo a iniciativas estratégicas de integracion dentro de la
region y con socios estratégicos externos en América, Europa y Asia; (iii) apoyo a la agenda de
desarrollo e integracién Publico-Privada en la region (a través de iniciativas como
ConnectAmericas, el Didlogo Empresarial de las Américas y la organizacién de los principales
foros internacionales de comercio e inversion); (iv) didlogos sobre politicas de alto nivel e
investigacion de politicas aplicadas sobre temas relacionados con el comercio, la inversion y la
integracion; y (v) asistencia técnica de expertos y desarrollo de capacidades.

Lo que haras:

En coordinacién con el BID, y los expertos que el Banco indique, el consultor/a llevara adelante

las actividades necesarias para alcanzar el objetivo antes descrito que, al menos, incluiran:

1. Profundizar en el diagnéstico de un producto agroforestal con potencial regional
(Sur-Sureste)

2. Realizar un analisis FODA del producto identificado.

3. Desarrollar una hoja de ruta para el desarrollo y comercializacion del producto.

4. Realizar misiones y mesas de negocios para la comercializacion del producto en los
mercados: regional, nacional e internacional.

Entregables:
e Entregable 1: Propuesta de plan de trabajo y enfoque metodoldgico —1 semana luego del
inicio del contrato;
e Entregable 2: informe intermedio en formato Power Point y Word que incluya los puntos
1, 2y 3 de la seccion anterior — 4 semanas luego del inicio del contrato.
e Entregable 3: informe final en formato Power Point y Word que incluya todos los puntos
de la seccion anterior — 16 semanas luego del inicio del contrato.

Cronograma de pagos:
e 20% a la entrega y aprobacién del Entregable 1 — Plan de trabajo
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e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 2 — Informe intermedio
e 40% a la entrega y aprobacién del Entregable 3 — Informe final y presentacion.

Lo que necesitaras:

e Ciudadania: Eres ciudadano/a de uno de nuestros 48 paises miembros.

e Consanguinidad: No tienes familiares (hasta el cuarto grado de consanguinidad y
segundo grado de afinidad, incluido el cényuge) que trabajan en el Grupo del BID.

e Educacion: Master o equivalente en economia o afines.

e Experiencia: 10 (diez) anos de experiencia profesional relevante o la combinacion de
equivalente de educacién y experiencia.

e Idiomas: espafiol e inglés

Competencias generales y técnicas:
e Area de Especializacion: economia, comercio o disciplinas relacionadas.
e Aptitudes: debe tener conocimientos en temas de comercio internacional, atraccién de
inversiones, desarrollo industrias locales, cadenas regionales de valor, entre otros.

Resumen de la oportunidad:

e Tipo de contrato y modalidad: Consultor de Productos y Servicios Externos, suma
alzada.

e Duracion del contrato: 4 meses.

e Ubicacion: Lugar de residencia del consultor, y en el caso que el contractual requiera la
realizacién de viajes a la regién para el cumplimiento del plan de trabajo, dichos viajes
seran remunerados siguiendo la politica de viajes del Banco.

e Persona responsable: La supervision estara a cargo de Irasema Infante, Especialista
Lider de Integracion Regional, del Sector de Integracién y Comercio (INT/RIU).

e Requisitos: Debes ser ciudadano/a de uno de los 48 paises miembros del BID y no tener
familiares que trabajen actualmente en el Grupo BID.

Nuestra cultura: nuestra gente esta comprometida y apasionada por mejorar la vida de las
personas en América Latina y el Caribe, y pueden hacer lo que aman en un entorno laboral
diverso, colaborativo y estimulante. Somos la primera institucion de desarrollo de América Latina
y el Caribe en recibir la certificacion EDGE, reconociendo nuestro fuerte compromiso con la
igualdad de género. Nuestros empleados, pueden formar parte de grupos de recursos internos
que conectan a nuestra comunidad diversa en torno a intereses comunes.

Estamos comprometidos a proporcionar igualdad de oportunidades en el empleo y por
eso alentamos a las mujeres, LGBTQ +, personas con discapacidades, afrodescendientes
y pueblos indigenas a que presenten sus solicitudes.

Sobre nosotros: En el Banco Interamericano de Desarrollo, estamos dedicados a mejorar vidas.
Desde 1959, hemos sido una fuente importante de financiamiento a largo plazo para el desarrollo
econdémico, social e institucional en América Latina y el Caribe. Sin embargo, hacemos mas que
prestar. Nos asociamos con nuestros 48 paises miembros para proporcionar a América Latina y
el Caribe investigaciones de vanguardia sobre temas de desarrollo relevantes, asesoramiento de
politicas para informar sus decisiones y asistencia técnica para mejorar la planificacion y
ejecucion de proyectos. Para ello, necesitamos personas que no solo tengan las habilidades
adecuadas, sino que también sean apasionadas por mejorar vidas.

Nuestro equipo de Recursos Humanos revisa cuidadosamente todas las aplicaciones.


http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
http://www.iadb.org/es/acerca-de-nosotros/como-esta-organizado-el-banco-interamericano-de-desarrollo-,5998.html?open_accordion=9
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1.

2.1.

3.

Consultoria para un estudio para atraer inversiones a los corredores de desarrollo e
infraestructura necesaria para potenciar los intercambios comerciales del pais con los

mercados internacionales

Antecedentes y Justificacion

1.1.

1.2.

1.3.

1.4.

El contexto actual de reconfiguracion de las cadenas globales de valor (CGV), debido a
las tensiones geopoliticas, las disrupciones generadas por el COVID-19 y las crecientes
demandas ambientales, presenta una excelente oportunidad para promover inversiones
hacia las diferentes regiones de México que impulse una mayor participacion en CGV y
cadenas regionales de valor (CRV) para aprovechar los beneficios que implica en
términos de mayor empleo de calidad — en particular de mujeres — y mejores resultados
econémicos y sociales.

En cuanto a la situacion econdmica de México, el pais se ha venido recuperando de la
crisis provocada por la pandemia. Asi, en 2022, el PIB crecié 3% vy la inflacion 7,9%.
El sector externo se mantuvo solido: las exportaciones aumentaron 25,6% vy las
importaciones 16,3%. La IED aumenté 12% vy registré US$35mm.

Adicionalmente, la Estrategia Nacional de Relocalizacion de la presente administracion
identifica 10 sectores estratégicos: electronicos, dispositivos médicos y farmacéutica,
semiconductores, automotriz (vehiculos eléctricos), aeroespacial, turismo, agroindustria,
quimico y petroquimico, tecnologias de la informacion, aeroespacial y textil asi como
vocaciones productivas para 10 corredores de desarrollo regionales vinculados a los
“Polos de Desarrollo para el Bienestar”: Franja Fronteriza, Noroeste, Centro, Maya, Golfo
de California, Norte, Plan Sonora, Bajio, Pacifico, Istmo, Golfo, AIFA, Campeche,
Frontera Sur.

En este contexto se requiere un estudio, que permita realizar un diagndstico y
recomendaciones para atraer inversiones en dos corredores de desarrollo priorizados.
Asimismo, el estudio estimara los requerimientos de infraestructura, normativos, de
capital humano, entre otros necesarios para potenciar los intercambios comerciales del
pais con mercados internacionales y regionales.

Objetivos

El objetivo general es proveer recomendaciones para la implementacion de la Estrategia
Nacional de Relocalizacién, en corredores priorizados — incluyendo la estrategia de atraccion
de inversiones y el diagnéstico de requerimientos que habilitarian el desarrollo y/o
escalamiento de las industrias identificadas.

Alcance de los Servicios

3.4 El consultor seleccionado proporcionara los servicios de consultoria, segun lo establecido
en estos Términos de Referencia y supervisara y coordinara todas las actividades entre los
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diferentes actores involucrados en el proyecto, bajo la supervision de la Unidad de
Integracion Regional del Sector de Integracién y Comercio del BID (INT/RIU).

3.5 Elalcance de los servicios requiere realizar visitas a los estados que abarcan los diferentes
corredores, y entrevistas a profundidad con representantes del sector publico y privado, con
la finalidad de conformar y validar el diagndstico y las recomendaciones.

4. Actividades Clave

4.1.

4.2.

4.3.

4.4.

4.5.

Presentar un Plan de Trabajo y cronograma de actividades (entrevistas, reuniones y
presentaciones) que considere analisis previos en la materia producidos por el Banco y
externos.

Mapear los parques industriales, status de las licitaciones y adjudicaciones de los polos
de desarrollo del bienestar y estrategias estatales y regionales en marcha que busquen
atraer inversion y desarrollo de infraestructura en torno a los polos.

Realizar un levantamiento de los principales inversores internacionales (empresa anclas)
ya presentes en México, asi como a potenciales inversores (tomadores de decisiones) y
entrevistarlos para: (i) entender qué planes tienen y como visualizan a México como lugar
de inversion y en especifico las zonas o corredores que estan considerando (ii) analizar
acciones que se podrian llevar a cabo para que los ya establecidos amplien presencia y
aumenten el valor, contenido y volumen de los componentes nacionales en las cadenas
de valor; y (iii) averiguar los determinantes que incidirian en los no localizados para que
trasladen/expandan sus centrales/filiales a México desde otros mercados.

Identificar las necesidades de infraestructura basica, como de transporte multimodal
necesaria para conectar a los mercados nacionales como para impulsar el crecimiento
del comercio exterior.

Con base en los insumos de los puntos previos, elaborar una propuesta de estrategia
regional para los corredores priorizados que defina claramente los requerimientos
necesarios para ampliar la participacion en los sectores en desarrollo como en los
prospectivos, incluyendo recomendaciones de politica publica, asi como mecanismos e
instrumentos de financiamiento publicos y privados para detonar las inversiones.

5. Resultados y Productos Esperados

Todos los entregables seran redactados en espanol. Los productos esperados son:

5.1. Entregable 1: Plan de trabajo en formato Word que debera contener el cronograma de
trabajo previamente acordado con el equipo del BID y el Gobierno de México.

5.2. Entregable 2: Informe intermedio en formato Word y una presentacion de Power Point que
resuma los principales hallazgos; debera cubrir los puntos del 4.2 y 4.4 de la seccién de
actividades clave. Participacion virtual en un taller de trabajo (presentacion del entregable)
con el equipo del BID y el Gobierno de México.
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5.3. Entregable 3: Informe final autocontenido y auto-referenciado en formato Word, con una

presentacion de Power Point que resuma los principales hallazgos de la consultoria, y un
resumen ejecutivo de aproximadamente 10 paginas. Participacion virtual en un taller de
trabajo (presentacion del entregable) con el equipo del BID y el Gobierno de México.

6. Calendario del Proyecto e Hitos

7.

7.1

7.2

7.3

6.1 El proyecto tendra una duracién total de seis (6) meses, en los cuales se deben
satisfacer los entregables que se detallan a continuacion.

Calendario de entregables
Entregable Fecha limite
Entregable 1 1 semana luego de la fecha de firma del contrato
Entregable 2 10 semanas luego de la fecha de firma del contrato
Entregable 3 24 semanas luego de la fecha de firma del contrato

Requisitos de los Informes

Estos deben prepararse en idioma espafol y entregarse en un formato editable, tanto en
Word como Power Point. El consultor seleccionado organizara una reunién con el BID
previa a los talleres para presentar los hallazgos de cada entregable en una fecha/hora por
determinar, a mas tardar tres dias antes o después de los plazos especificados en la
Seccion 6 de estos Términos de Referencia. Estas reuniones serviran como un mecanismo
de retroalimentacion para que el consultor pueda ajustar los entregables para ser aceptados
por INT/RIU.

El consultor o firma consultora seleccionada, el Gobierno de México e INT/RIU programaran
reuniones para solicitar informacion y entrevistar a los actores relevantes. El Banco enviara
cartas y correos electrénicos para solicitar dichas reuniones en primera instancia.

El consultor informara al equipo de INT/RIU cuando se llevaran a cabo las reuniones y otras
actividades clave para determinar si INT/RIU debe participar en las mismas, incluyendo las
entrevistas y talleres con los sectores publico y privado que deben ser consensuados y
coordinados con el Banco.

8. Criterios de aceptacién

8.1.

El consultor seleccionado debe tener experiencia y conocimientos especificos, que seran
los criterios principales para su seleccion. Se prevé que el equipo estaria formado por
personas con fuertes competencias en las areas siguientes, aunque esto no pretende
restringir la composicién del equipo a los roles exactos que se describen a continuacion:

i. Profesional con maestria en economia, relaciones internacionales, comercio o
economia.

ii. Profesional con 10 afos de experiencia en transporte maritimo, logistica o
facilitacion del comercio.

ii. Idiomas: Fluidez en espafiol e inglés.
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V.

9.

Otras competencias basicas y técnicas que se valoraran son: (i) Experiencia en
asesorar a gobiernos o instituciones; (ii) Experiencia trabajando con multiples
organizaciones gubernamentales y partes interesadas del sector privado y
publico, involucradas en el comercio internacional y transporte maritimo; (iii)
Habilidades de comunicacion altamente desarrolladas, incluida la preparacion
de informes de alta calidad y la entrega de presentaciones; (iv) Capacidad para
trabajar bajo presion y cumplir con plazos ajustados sin comprometer la calidad
de los productos; (v) Capacidad para mantener la confidencialidad y usar la
discrecion al tratar con informacién sensible; (vi) Conciencia cultural vy
sensibilidad a los problemas especificos de América Latina y el Caribe y en
particular de México.

Criterios de aceptacion

9.1 Los entregables seran revisados y aprobados por el equipo técnico de INT/RIU y seran
aceptados en la medida que cumplan con las actividades previstas y bajo los estandares de
calidad establecidos durante la etapa de planificacion de la consultoria.

10.

Supervisioén e Informes

10.1 La consultoria estara supervisada por Irasema Infante, Especialista Lider de INT/RIU.

11.

Calendario de Pagos

Calendario de Pagos

Entregables %
3. Plan de Trabajo 25%
4. Informe Intermedio 35%
5. Informe Final 40%
TOTAL 100%
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Consultoria para identificar estrategias para aumentar la IED, el contenido nacional en
las exportaciones y la participacion de PYMEs mexicanas en el comercio mediante la

1.

2.

2.1.

simplificacion y la digitalizaciéon de procedimientos

Antecedentes y Justificacion

1.1.

1.2.

1.3.

1.4.

El contexto actual de reconfiguracion de las cadenas globales de valor (CGV), debido a
las tensiones geopoliticas, las disrupciones generadas por el COVID-19 y las crecientes
demandas ambientales, presenta una excelente oportunidad para promover inversiones
hacia las diferentes regiones de México que impulse una mayor participacion en CGV y
cadenas regionales de valor (CRV) para aprovechar los beneficios que implica en
términos de mayor empleo de calidad — en particular de mujeres — y mejores resultados
econdmicos y sociales.

En cuanto a la situacion econdmica de México, el pais se ha venido recuperando de la
crisis provocada por la pandemia. Asi, en 2022, el PIB crecié 3% vy la inflacion 7,9%.
El sector externo se mantuvo solido: las exportaciones aumentaron 25,6% vy las
importaciones 16,3%. La IED aumenté 12% vy registré US$35mm.

Adicionalmente, el plan de trabajo 2024- 2030 de la Secretaria de Economia define sus
prioridades para el sexenio: i) la revision del TMEC, ii) reducir la dependencia de las
importaciones provenientes de Asia y fortalecer el contenido nacional en las
exportaciones, iii) aprovechar el nearshoring mediante una estrategia de relocalizacion,
iv) el impulso de los sectores prioritarios (electronicos, dispositivos médicos y
farmacéutica, semiconductores, automotriz (vehiculos eléctricos), aeroespacial, turismo,
agroindustria, quimico y petroquimico, tecnologias de la informacién, aeroespacial y
textil), y v) atraccion de inversiones y vi) desarrollo tecnolégico.

En este contexto se requiere una estrategia que le permita a la nueva administracion, en
el marco de su Estrategia Nacional de Relocalizacién, potenciar esquemas para
aumentar el contenido nacional en las exportaciones, ampliar la participacién de PYMEs
en las cadenas regionales y globales de valor identificando instrumentos de politica que
faciliten su acceso a informacién, certificaciones, entre otros.

Objetivos

El objetivo general es identificar oportunidades para incrementar el valor agregado de las

exportaciones de México por la via del desarrollo de proveeduria nacional, en particular el
impulso de proveedores de segundo y tercer nivel (Tier 2 y 3) y los cuellos de botella que
desde el sector publico se pueden atajar.

3. Alcance de los Servicios

3.6 El consultor seleccionado proporcionara los servicios de consultoria, segun lo establecido
en estos Términos de Referencia y supervisara y coordinara todas las actividades entre los
diferentes actores involucrados en el proyecto, bajo la supervision de la Unidad de
Integracion Regional del Sector de Integracién y Comercio del BID (INT/RIU).
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3.7 Elalcance de los servicios requiere realizar visitas a los estados relevantes de acuerdo con
las vocaciones de las industrias priorizadas, y entrevistas a profundidad con representantes
del sector publico y privado, con la finalidad de conformar y validar el diagnéstico y las
recomendaciones.

4, Actividades Clave

41.

4.2.

4.3.

4.4.

Presentar un Plan de Trabajo y cronograma de actividades (entrevistas, reuniones y
presentaciones) que considere analisis previos en la materia.

Analizar las importaciones mexicanas de bienes intermedios para detectar
oportunidades potenciales de insercién en las cadenas globales de valor, en particular
aquellos productos en los que existe potencial para sustituir compras externas por
proveeduria nacional, con posibilidades de responder a la calidad, precio y tiempos de
las dichas cadenas.

Complementar este analisis, con la identificacion de mecanismos especificos y
potenciales pilotos que el gobierno federal y los gobiernos estatales podrian implementar
para ampliar la proveeduria en algunos de los sectores priorizados incluyendo cuestiones
de acceso a financiamiento, tramitologia, formalizacién, certificaciones, infraestructura
(almacenaje, cadena de frio..), entre otros.

Elaborar una estrategia/mapa de ruta para que en el corto plazo el gobierno pueda
pilotear recomendaciones en algunos de los sectores priorizados de la mano del sector
privado.

5. Resultados y Productos Esperados

Todos los entregables seran redactados en espanol. Los productos esperados son:

5.1. Entregable 1: Plan de trabajo en formato Word que debera contener el cronograma de
trabajo previamente acordado con el equipo del BID y el Gobierno de México.

5.2. Entregable 2: Informe intermedio en formato Word y una presentacion de Power Point que
resuma los principales hallazgos; debera cubrir los puntos del 4.2 y 4.4 de la seccién de
actividades clave. Participacion virtual en un taller de trabajo (presentacion del entregable)
con el equipo del BID y el Gobierno de México.

5.3. Entregable 3: Informe final autocontenido y auto-referenciado en formato Word, con una
presentacion de Power Point que resuma los principales hallazgos de la consultoria, y un
resumen ejecutivo de aproximadamente 10 paginas. Participacién virtual en un taller de
trabajo (presentacion del entregable) con el equipo del BID y el Gobierno de México.

6. Calendario del Proyecto e Hitos

6.1 El proyecto tendra una duracién total de seis (6) meses, en los cuales se deben
satisfacer los entregables que se detallan a continuacion.
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7.

7.4

7.5

7.6

Calendario de entregables
Entregable Fecha limite
Entregable 1 1 semana luego de la fecha de firma del contrato
Entregable 2 10 semanas luego de la fecha de firma del contrato
Entregable 3 24 semanas luego de la fecha de firma del contrato

Requisitos de los Informes

Estos deben prepararse en idioma espafol y entregarse en un formato editable, tanto en
Word como Power Point. El consultor seleccionado organizara una reunién con el BID para
presentar los hallazgos de cada entregable en una fecha/hora por determinar, a mas tardar
tres dias antes o después de los plazos especificados en la Seccién 6 de estos Términos
de Referencia. Estas reuniones serviran como un mecanismo de retroalimentacion para
que el consultor pueda ajustar los entregables para ser aceptados por INT/RIU.

El consultor seleccionado, el Gobierno de México e INT/RIU programaran reuniones para
solicitar informacién y entrevistar a los actores relevantes. El Banco enviara cartas y
correos electrénicos para solicitar dichas reuniones en primera instancia.

El consultor informara al equipo de INT/RIU cuando se llevaran a cabo las reuniones y otras
actividades clave para determinar si INT/RIU debe participar en las mismas, incluyendo las
entrevistas y talleres con los sectores publico y privado que deben ser consensuados y
coordinados con el Banco.

8. Criterios de aceptacién

8.1.

9.

El consultor seleccionado debe tener experiencia y conocimientos especificos, que seran
los criterios principales para su seleccién, incluyendo fuertes competencias en las areas

siguientes:
V. Profesional con maestria en economia, relaciones internacionales, comercio o
economia.
Vi. Profesional con 15 anos de experiencia en logistica, atraccién de inversiones o
facilitacion del comercio.
Vii. Idiomas: Fluidez en espanol e inglés.
viii. Otras competencias basicas y técnicas que se valoraran son: (i) Experiencia en

asesorar a gobiernos o instituciones; (ii) Experiencia trabajando con multiples
organizaciones gubernamentales y partes interesadas del sector privado y
publico, involucradas en el comercio internacional y transporte maritimo;
(iii) Habilidades de comunicacion altamente desarrolladas, incluida la
preparacion de informes de alta calidad y la entrega de presentaciones;
(iv) Capacidad para trabajar bajo presion y cumplir con plazos ajustados sin
comprometer la calidad de los productos; (v) Capacidad para mantener la
confidencialidad y usar la discrecion al tratar con informacion sensible; y
(vi) Conciencia cultural y sensibilidad a los problemas especificos de América
Latina y el Caribe y en particular de México.

Criterios de aceptacion

9.2 Los entregables seran revisados y aprobados por el equipo técnico de INT/RIU y seran

aceptados en la medida que cumplan con las actividades previstas y bajo los estandares de
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calidad establecidos durante la etapa de planificacion de la consultoria.

10. Supervision e Informes

10.1 La consultoria estara supervisada por Irasema Infante, Especialista Lider de INT/RIU.

11. Calendario de Pagos

Calendario de Pagos
Entregables %
6. Plan de Trabajo 25%
7. Informe Intermedio 35%
8. Informe Final 40%
TOTAL 100%




